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AVANT - PROPOS

Le stage de 3 mois que nous avons effectué aupres
du Service-Vie de la SONAR - Burkina et les enseignements
dispensés a 1'IIA, notamment Te cours d'Assurances de Per-
sonnes nous ont permis de découvrir le role et les avanta-
ges de 1'Assurance-Vie en matiére d'épargne, de prévoyance,
de crédit... etc et les mécanismes de 1'Assurance groupe

déces banque en particulier.

D'ou le théme de notre Mémoire : "L'assurance
groupe décés banque et ses mécanismes : 1'expérience Bur-
kinabé",

En effet, T1'activité bancaire constitue pour les
compagnies d'assurances un trés large marché par le biais
de 1'assurance groupe décés qui permet a une compagnie d'as-
surer 1'ensemble des crédits bancaires accordés aux particu-
liers.

C'est donc dire que le crédit bancaire est un risque

assurable.

Au coeur des préoccupations quotidiennes des banques
et des emprunteurs, 1'assurance groupe déceés est donc un sec-
teur essentiel a la vie économique dont la matiére, les obli-
gations et les mécanismes complexes ne facilitent pas toujours
Ta compréhension pourtant si nécessaire au bon déroulement

des contrats.

A ce propos, M. Jeanjean a pu affirmer "qu'il n'y a
pas de mauvais contrat d'assurance, seulement des vendeurs
qui ne se donnent pas la peine d'expliquer ce qu'ils vendent
et des acheteurs qui ne cherchent pas a comprendre ce qu'ils
achetent" (1).

En effet, T'assurance ne se golte pas, ne se sent pas,
ne se touche pas. Elle demeure pour beaucoup de personnes une
notion intellectuelle abstraite et de surcroit assortie d'une
connotation catastrophique (telle que le déces).

(1) André Jeanjean, "J'achete, je vends 1'Assurance", Argus
1986, p. 10.
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Aussi, cette étude, a-t-elle pour modeste ambition
d'aborder les mécanismes juridiques, techniques et 1'impact

socio-économique de 1'assurance groupe décés banque.

Ainsi, aprés avoir traité de Ta stipulation pour
autrui en tant qu'axe central des mécanismes de 1'Assurance
groupe déces banque dans une premiére partie 3 nous nous
efforcerons de dégager les avantages (et Tes inconvénients)
de cette branche sur Te triple plan technique, économique
et social dans une seconde partie. Mais au préalable, ce
cheminement passe par la présentation du milieu financier
et bancaire du Burkina, cadre de notre étude.

Au demeurant, nous avons rencontré de nombreuses
difficultés, notamment au niveau de Ta documentation parmi
lTesquelles le manque de données statistiques sur certaines
périodes, 1'incohérence de ces données, 1'absence de cas de
jurisprudence, de réglementation (singuligrement en Afrique)
et d'ouvrages dans le domaine de 1'Assurance groupe en géné-
ral et de T'assurance groupe décés banque en particulier.

IT résulte de ce qui précéde que nous n'avons pas
toujours atteint le degré de précision que nous aurions vou-
lu conférer a certaines de nos démonstrations.

En outre, certains aspects nous ont sdrement échap-

pé de par la complexité méme du sujet.

De ce fait, nous serions reconnaissant au jury et
au lecteur d'en tenir compte et partant, d'étre indulgent.

Enfin, nous ne saurions entamer notre sujet sans
remercier tous ceux qui, matériellement ou moralement, ont
contribué a la réalisation du présent travail.

Qu'il nous soit permis d'exprimer notre profonde
gratitude a 1'endroit de :
- Madame TOE Jacqueline (Chef du Service-Vie de la SONAR-
Burkina) qui a assuré notre encadrement lors du stage et
qui nous a fourni certaines données stétistiqueé et expli-
cations y afférant a son service.




- Madame SOUDRE et M. SOULAMA Robert (du Service de Controé-
le des Assurances du Burkina) pour avoir mis a notre dis-
position les statistiques du marché Burkinabé de 1'Assu-

rance.

- Nos remerciements vont également a M. ABEGA FOUDA Ambroise,
(Directeur de 1'Agence ALICO de Yaoundé)qui, malgré son
emploi de temps fort chargé, n'a ménagé aucun effort pour
suivre ce travail - Ses conseils et avis nous ont été tres

précieux.

Le lecteur pourra apprécier 1'intelligence et 1'art
que Madame NDOBI Francoise a mis dans la beauté du présent
Mémoire - Qu'elle trouve ici 1'expression de nos sentiments

sinceéres.
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INTRODUCTION GENERALE

L 'homme, dans son existence quotidienne, est menacé
par la survenance d'éveéenements imprévisibles qui peuvent le
toucher personnellement (accident, vol, maladie, déces...)

ou engager sa responsabilité civile.

Pour faire face a cette insécurité permanente et
croissante, il met en oeuvre plusieurs remedes dont Tes
plus courants sont : 1'assistance, la prévention, 1'épargne,

1'assurance... etc.

L 'assurance, solution la plus scientifique, probable-

ment idéale, est moins utilisée voire mal appréciée.

Hémard a pu la définir comme étant : "une opération
par laquelle une partie, 1'assuré se fait promettire moyen-
nant une rémunération, la prime, pour Tui et pour un tiers,
en cas de réalisation d'un risque, une prestation par une
autre partie, 1'assureur qui, prenant en charge un énsemble
de risques, les compense conformément aux lois de la statis-
tique" (2).

Cette définition compléte fait ressortir Te double
caractére juridique et technique de 1'opération d'assurance.

Le role essentiel de 1'assurance est d'apporter de
la sécurité aux particuliers et aux agents économiques
(entreprises).

En effet, les entreprises d'assurances, par leurs
activités de compensation au sein d'une mutualité statisti-
quement organisée, apportent une sécurité financiére aux
souscripteurs en leur versant en cas de réalisation du ris-
que garanti, les indemnités contractuellement convenues.
Ainsi, 1'assurance contribue a la stabilisation des patri-

moines des agents économiques.

A propos de la fonction socio-économique de 1'Assu-
rance, un industriel Américain, Gérard FORD a pu affirmer

ceci

(2) Cité par Lambert-FAIVRE (Y), Droit des Assurances,
Précis Dalloz, 6e édition, 1988, Paris, p. 10 et ss.




"New-york n'est pas la création des hommes, mais celle des

assureurs...'

"Sans les assureurs, il n'y aurait pas de gratte-ciel, car
aucun ouvrier n'accepterait de travailler a une pareille
hauteur, en risquant de faire une chute mortelle et de Tais-

ser sa famille dans la misére".

"Sans les assurances, aucun capitaliste n'investirait des
millions pour construire de pareils buildings, qu'un simple
mégot de cigarette peut trés vite réduire en cendres".

"Sans les assurances, personne ne circulerait... en voiture
3 travers les rues - Un bon chauffeur est conscient du fait
qu'il court a chaque instant le risque de renverser un pié-
ton" (3).

L'assurance joue donc un réle déterminant dans toute
société en évolution. Elle est non seulement un instrument
de sécurité, mais aussi un instrument de développement éco-

nomique.

En effet, d'une part, elle protége les assurés con-
tre les risques du hasard qui Tes menacent, eux et Teur pa-
trimoine, ce qui présente un intérét général et social, car
chaque individu est un agent économique. L'assurance renfor-
ce donc 1'économie nationale : elle permet sinon la conser-
vation des facteurs de production (capital, travail...) du
moins de les reconstituer en cas de destruction.

D'autre part, par le biais de Ta collecte des primes
qui constituent une masse monétaire considérable, Tes entre-
prises d'assurances contribuent au financement de T'activité

économique.

Cette double fonction de 1'assurance si évidente
dans les pays économiquement avancés, reste-t-elle opéra-
tionnelle dans 1'environnement du Tiers-Monde et notamment

en Afrique ?

(3) Jeune Afrique Economie, n® 120, Juin 1989, p. 90




Le cas du Burkina Faso peut étre transposé dans
les autres pays sous-développés mutatis mutandis.

Du point de vue géographique, le Burkina Faso est
un pays situé au coeur de 1'Afrique Occidentale entre le
10e et le 20e paralleles au-dessus de T1'équateur avec une
succession de savanes et de zones désertiques (4).

Sa superficie de 274 200 km? abrite une population
résidente estimée 3 environ 8,33 millions d'habitants (5).

Sur le plan économique, un pays sous-développé et
enclavé, le Burkina Faso est classé parmi Tes 25 pays les
moins avancés (PMA) du globe. Son économie est dominée par
le secteur primaire (Agriculture et élevage). L'Agriculture
qui fournit preés de la moitié du Produit Intérieur Brut (PIB),
ne peut qu'étre améliorée... De surcroit, elle est tributai-
re d'un environnement écologique défavorable : sécheresse,
faible pluviométrie, désertification, etc...

Or, 1'assurance reste tributaire du développement
économique du pays. Le secteur des assurances au Burkina
est a 1'image de sa situation économique. Ainsi Te marché
Burkinabé représentait 1,8 % du marché global de Ta CICA
en 1981 (6).

Cette faiblesse du secteur s'explique par T'encla-
vement du pays, le faible taux d'alphabétisation et Tes

mentalités peu évolutives.

C'est ce qui explique Te nombre modique d'acteurs
de ce marché : deux sociétés de droit national se le par-
tagent tout en coopérant par Te biais de Ta coassurance ;
il s'agit de Ta SONAR et de Ta FONCIAS.

Aprés 1'accession a 1'indépendance de 1'ancienne
Haute-Volta en 1960 (aujourd'hui Burkina Faso depuis une
ordonnance du 02 Aodt 1984 changeant 1'appelation et les
symboles du pays), le secteur des assurances étajt encore

(4) Revue I.I.A. n°5,Jduillet 1977, p. 1

(5) Jeune Afrique Economie (JAE), n°121, Juillet 1989, p.96

(6) Source : Rapport d'activités annuel du Service de Controé-
le des Assurances du Burkina, exercice 1981, p. 2.
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une activité pratiquée par les filiales et succursales de
sociétés étrangéres notamment Francaises telles le GFA, 1la
Fonciere (aujourd'hui PFA), T1'UAP (Vie et IARD), Ta Mutuel-

le de Mans... etc.

En Avril 1974, grdce au role d'avant-garde joué
par la CICA dans le but de promouvoir 1'assurance dans Tles
pays membres, la Haute-Volta de 1'époque décide de créer
la SONAR. C'est donc a la suite d'une volonté politique
que Ta SONAR voit le jour en absorbant Tes portefeuilles
des Agences GFA, UAP et Mutuelle de Mans.

Juridiquement, la SONAR est une société anonyme
d'économie mixte. Elle est dotée d'un capital de 120 mil-
lions réparti entre 1'Etat Burkinabé (51 %), les privés
Burkinabé (38 %) et Tes privés Européens (11 %).

L'Etat, actionnaire majoritaire, exerce une influ-
ence prépondérante sur la politique générale de la SONAR.

Les intéréts privés Européens sont représentés notamment
par les sociétés dont les agences ont été absorbées ; Teur
concours se limite a T'assistance technique.

S'agissant de la FONCIAS, elle doit son existence
a 1'Agence de la Fonciere qui a échappé a 1'absorption de
1974 sans doute a cause de 1'importance de son chiffre
d'affaires et peut-étre 1'Etat voulait-il éviter un certain

monopple de droit a Ta SONAR.

En 1978, 1'Agence Fonciére devient une société de
droit national et prend la dénomination de . Foncivolta. Elle
est dotée d'un capital de 140 millions réparti comme suit
la Fonciere (PFA de France), société-mére avec b5 % des ac-
tions, les 45 % restants revenant aux privés Burkinabé (7).

En 1984, a cause du changement du nom du pays en
Burkina Faso, la Foncivolta devient Ta FONCIAS et sa struc-
ture du capital est modifié de la facon suivante : la Fon-
ciere (PFA) : 51 %, les privés Burkinabé : 29 %, et 1'Etat

(7) Soulama Robert, Rapport de stage effectué a Ta Foncivolta
5e Promotion de 1'IIA, 1980-82, p. 5 et ss.
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Burkinabé (représenté par 1'ex-CNDI) 20 % (8).

Telle est la configuration des acteurs du marché

Burkinabé de 1'assurance depuis 1974 jusqu'a nos jours.

A présent, on peut se demander, quelles sont les

opérations d'assurances qui y sont pratiquées sur ce marché.

On a coutume de répartir les opérations d'assuran-
ces en deux grandes branches eu égard a leur mode de ges-
tion : d'une part la branche dommages qui regroupe une
diversité d'opérations a savoir 1'automobile, 1'incendie,
le vol, le transport, les risques divers ; et d'autre part
la branche Vie, gérée selon la technique de Ta capitalisa-
tion,

Au Burkina, aussi bien la SONAR que la FONCIAS,
pratiquent les deux branches d'assurances, toutefois avec
une prédominance de la branche IARDT par rapport a 1'Assu-
rance-Vie dont 1'éclosion n'est que récente. |

En effet, jusqu'en 1980, 1'assurance-vie était Te
monopole de fait de T'UAP-Vie au Burkina en ce sens qu'elle

était seule a pratiquer cette branche.

C'est en JuiTlet 1980 que Ta SONAR prendra Ta ges-
tion matérielle du portefeuille de 1'UAP-Vie par suite de
transfert. Pour ce faire, elle crée un service-Vie en son
sein pour gérer et promouvoir cette nouvelle branche. Ce
service démarre avec un portefeuille de 45 millions de F CFA
et depuis lors, le chiffre d'affaires de cette branche évolue
en dents de scie au gré de Ta conjoncture économique du moment.

(Voir statistiques en Annexes, infra.).

En ce qui concerne la FONCIAS, c'est a partir de
Janvier 1989 qu'elle a commencé a pratiquer les opérations
“d'assurances sur la vie et en fin Aodt 1989, elle dégageait
un chiffre d'affaires provisoire de 22 737 192 F CFA (9).

(8) I1 convient de souligner que la CNDI était la Caisse
Nationale des Dépdéts et des Investissements. Mais depuis
1988, elle est devenue une banque, Ta BFCI-B que nous
verrons plus loin.

(9) Source : Etat comparatif du chiffre d'affaires par bran-
che de la FONCIAS (état provisoire), AolGt 1989.
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Dans ces conditions, dans les pages qui suivent,

toutes les statistiques seront celles de la SONAR.

En somme, 1'assurance-Vie est jeune au Burkina et
reste peu connue du grand public pour des raisons d'ordre
économique (faiblesse des revenus et autres) et d'ordre
socio-culturel (faible taux d'alphabétisation, influence
des religions, solidarité familiale et clanique... etc).

A propos de la faiblesse des revenus, il convient
de souligner que 1'Etat (par Te biais de la Fonction Publi-
que) reste le seul grand employeur au Burkina, en 1'absence
d'un secteur privé dynamique. Or, une étude du BIT de 1984
fait ressortir ceci : sur 28 000 agents que comptait la
Fonction Publique, 25 % d'entre eux gagnent moins de 25 000
F CFA par mois, 50 % gagnent moins de 50 000 F CFA par mois.
Soit au total 75 % des Agents n'arrivent pas>a satisfaire
leurs besoins primaires (se loger, se nourir et s'habiller
convenablement). (10). Dans de telles conditions, "il est
difficile d'épargner pour le fonctionnaire Burkinabé. Or,
ne perdons de vue que 1'assurance-Vie est a la fois une
opération d'assurance et une opération d'épargne. Mais
comme la loi d'Engel le dit bien : "lorsque le revenu aug-
mente et que les besoins vitaux sont satisfaits, la consom-
mation peut s'étendre et eng]obef des biens et services qui
n'ont pas un caractére nécessaire". (11). A notre avis, 1'as-
surance est de cette derniére catégorie de biens et services.

La faiblesse des revenus est donc un handicap 2 1a

promotion de 1'Assurance-Vie au Burkina Faso.

En effet, en 1984, la densité d'assurance ou la pri-
me moyenne par habitant (c'est-a-dire le rapport chiffre
d'affaires/population) était seulement de 50 F CFA au
Burkina. Ce qui est relativement faible au regard de Ta
moyenne sous-régionale qui avoisinait 100 F CFA pour la méme

année (12).

(10) BIT (Bureau International du Travail) de Généve, Statis-
tiques Sociales du Burkina, au 27/04/1984

(11) cf Cours d'Economie des Assurances IIA, 1ére année,
9e¢ Promotion, 1988-90

(12) Zoungrana Adama, La Promotion de T'Assurance-Vie au B:F.
Perspectives de développement, Mémoire IIA, 7e Promotion,
1984-86, p. 15
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Hormis la faible capacité d'épargne, il y a le
manque ou 1'absence de mesures fiscales incitatives sur

le plan 1égislatif.

Bien d'autres causes d'ordre socio-culturel cons-
tituent un goulot d'étranglement au développement de 1'As-
surance-Vie. Entre autres, on peut citer le faible taux

d'aplphabétisation, le chémage, la religion etc.

A cela, i1 faut ajouter Ta conception que 1'homme
de la rue se fait de 1'assurance en général. C'est ainsi
que pour ce dernier, "1'assurance est un parapluie qui se
referme lorsqu'il commence a pleuvoir" ou que "l'assurance
est un dessein importé de 1'homme Blanc pour semer la con-

fusion et s'emparer de la richesse des Africains".

Enfin, toujours dans ce méme ordre d'idées, il y a
lieu aussi de retenir la part de responsabilité de 1'Etat
et des sociétés d'assurances. Au Burkina, comme dans Ta
plupart des Etats Africains, les pouvoirs publics ont donné
a 1'assurance vie une place résiduelle.

E1le n'a donc pas de place dans 1'analyse macro €éco-
nomique ; elle n'est donc pas un élément stratégique de pla-
nification nationale et n'a pas d'influence sur 1'économie
du Burkina Faso. Quant aux sociétés, elles considérent cette
branche comme une catégorie mineure au regard de ses condi-
tions d'exploitation au sein des compagnies IARD (13).

En général, les assurables ignorent Ta gamme des
produits de 1'assurance-Vie disponibles sur le marché. A
cet effet, les sociétés doivent faire un effort de publi-
cité et de marketing pour ce produit qui "ne s'achete pas

mais... se vend".

Apres cette présentation du marché Burkinabé de
T'assurance, il convient de s'interroger maintenant sur
la nature méme de 1'assurance-Vie et ses formes d'exploitation.

(13) Kourouma (A), T1'Assurance-Vie et ses perspectives de
développement au Mali, in Revue IIA, n°® 12-13, Mars-
Juillet 1985 p. 32.
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En effet, qu'est-ce que 1'assurance sur la vie 7
Pourquoi s'assure-t-on en vie ?

L'importance de la vie est résumée par 1'adage popu-
laire suivant : "La vie ne vaut rien mais rien ne vaut la vie".

Sur le plan technique, la définition de 1'assurance-
vie nous est donnée par 1'art. 137 §'1er du Décret du 30/12/-
1938.

"C'est une opération sur la vie comportant des enga-
gements dont 1'exécution dépend de la vie humaine"

Picard et Besson, quant a eux, nous en donnent Tla
définition juridique : "le contrat d'assurance sur la vie
est un contrat par lequel, en échange d'une ou plusieurs
primes payables d'avance par le souscripteur de son vivant,
1'assureur s'engage a verser au bénéficiaire désigné, une
somme déterminée soit sous forme de capital, soit sous forme
de rente en cas de déces de la personne assurée ou de sa sur-
vie a une époque déterminée ou au terme fixé" (14). Cette
derniére définition a 1'avantage de faire ressortir les deux
risques fondamentaux : il s'agit du déces et de Ta survie.

Mais pourquoi s'assurer en vie ? Christian Villars
répond : "la principale ambition de 1'assurance sur la vie
est d'apporter au souscripteur une tranquilité d'esprit”

dans une double optique : (15)

D' abord le déces prématuré d'un chef de famille par
exemple ne laissera pas sa famille sans ressources immédia-
tes ; 1'assurance sur la vie prend ici Te caractere d'une

opération de prévoyance.

La seconde optique, c'est de se constituer a 1'dge
de sa retraite un capital éventuellement revalorisé, sans
effet spéculatif : c'est une opération d'épargne.

En somme, les individus souscrivent aux assurances
sur la vie pour : "payer les dépenses en cas de déces (frais

(14) Picard (M) et Besson (A) Les assurances terrestres en
Droit Francais, Tome I : Le contrat d'Assurance, LGDJ
5e éd. Paris, 1976, p. 690 et ss.

(15) Christian Villars : Le Manuel de 1'Inspecteur et 1'Agent,
(Assurances sur la vie), Argus, Paris, 1971, p. 313.
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médicaux et funéraires), garantir un revenu a leur famille,
garantir leurs dettes ou encore pour épargner des fonds pour
les cas d'urgence ou en prévision de leur vieillesse" (16).
En définitive, répondre a la question pourquoi s'assurer en
vie, revient a s'interroger également sur une autre question

3 savoir "Mourir jeune ou vivre vieux ?"

Du reste, le contexte familial et social suscite des
besoins de sécurité tres divers Tiés a la durée de la vie
humaine, et auxquels correspondent certains types de contrats

qui adaptent la garantie a chaque besoin exprimé.

Les diverses formes d'assurances sur la vie ont tou-
tes le méme fondement : la durée de Ta vie humaine.

Elles prévoient

- soit le paiement d'un capital en cas de survie a une époque
déterminée, ce sont les assurances en cas de vie.

- soit le paiement d'un capital en cas de décés, ce sont les

assurances en cas de déces.

- soit a la fois le paiement en cas de décés et Te paiement
d'un capital en cas de vie, ce sont les assurances mixtes.

Dans les assurances en cas de déceés, une place de
choix revient a 1'assurance temporaire en ce quelle est la
formule de base sur laquelle repose 1'assurance groupe déces
banque au plan technique. C'est une assurance dans Taquelle
1'assureur ne s'engage a verser le capital stipulé que si Te
déces survient avant une date déterminée. Elle est utilisée
fréquemment par des personnes exposées temporairement a des
risques spéciaux, ou souscrite par des emprunteurs afin de
garantir aux organismes préteurs Te paiement de Teurs créan-
ces. I1 ne s'agit nullement d'une épargne, car 1'assureur
est dégagé de toute obligation si 1'assuré est vivant a

1'expiration du contrat.

(16) Document de la CNUCED/TD/B/Cs/177, Septembre 1982, p. 8
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Par ailleurs, les assurances sur la vie peuvent
tre souscrites dans le cadre de trois branches dont Tes
modalités de souscription sont adaptées a un contexte so-

cial différent.

Ainsi, la grande branche est celle des contrats in-

dividuels correspondant a une recherche de sécurité person-

nelle du souscripteur.

S'agissant des assurances populaires (ou branche
populaire), elles sont adaptées aux possibilités d'une
clientele modeste. Quant aux assurances collectives ou de
groupe, sur lesquelles nous reviendrons, elles offrent

une forme collective de souscription.

Au terme de 1'art. R.140-1 et suivants du Code des
Assurances Francais, 1'assurance de groupe tire son origine
de deux constatations simples : d'une part, une collectivité
présente normalement un taux de mortalité moindre qge'des in-
dividus isolés venant d'eux-mémes a 1'assurance ; et d'autre
part, les risques croissants, comme le décés, peuvent étre
couverts moyennant une prime constante grdce a une compensa-

tion collective.

F1le est née aux USA vers 1911, mais n'a fait son
apparition en France qu'en 1928. Son avénement en Afrique
Noire Francophone (pays membres de la CICA) date des années
1960. En effet, aprés le transfert du pouvoir politique et
éconohique, 1'é1lite Africaine a eu recours a des préts ban-
caires pour monter Tleurs affaires dans le commerce, 1"immo-
bilier... etc. C'est ce que 1'onaappelé a 1'époque, le boom

de 1'assurance déces des crédits bancaires.

De nos jours, cette formule d'assurance-vie semble
étre la seule a avoir pris un certain essor en Afrique en
général et au B.F. en particulier. En effet, Ta plupart des
établissements bancaires et financiers 1'exigent pour garan-
tir le remboursement des préts qu'ils consentent dans le cas
ot 1'emprunteur déceéde ou devient invalide avant la fin de

la période de remboursement.
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A la vérité, beaucoup de personnes ne comprennent
pas pourquoi les banques conditionnent 1'octroi des préts
a la souscription de cette garantie. Nous nous trouvons
donc en face d'un produit dont 1'achat est imposé par un
tiers, en 1'occurrence la banque et non une garantie sous-
crite volontairement. C'est d'ailleurs, ce qui lui a valu
le classement parmi les assurances obligatoires. Mais il
s'agit 1a d'une obligation de fait (et non de droit) car
elle a été instituée pour des raisons purement économiques
(17).

Pour toutes ces diverses raisons, nous croyons utile
voire opportun de consacrer la présente étude a cette bran-
che qui est tout de méme un moyen de crédit, donc un moyen
qui permet le financement de 1'activité économique.

Ainsi, notre démarche se déroulera en deux temps

- Nous tenterons d'abord de cerner le mécanisme
de 1a stipulation pour autrui, en tant qu'axe central de
cette assurance. C'est 1'objet de Ta 1ére Partie.

- Nous rendrons ensuite compte de son impact socio-

économique dans une 2éme Partie.

(17) Papa Ibrahima NDAO, in "Assur-Info", n® 11, p. 5
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ADAGE POPULAIRE : “DEMANDER UN PRET, C’'EST BIEN,

OFFRIR UNE GARANTIE, C'EST MIEUX".
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D'un point de vue juridique, la stipulation pour
autrui peut étre définie comme étant "un contrat par lequel
une personne, le stipulant obtient d'une seconde personne,
le promettant, un engagement au profit d'une troisieme per-

sonne, le tiers bénéficiaire" (18).

Ainsi définie, la stipulation pour autrui est
souvent présentée comme une opération a trois personnages
d'un coté deux co-contractants, Te stipulant et le promet-
tant, de 1'autre le tiers bénéficiaire en faveur de qui

le contrat est conclu.

L'originalité de cette forme contractuelle réside
dans la naissance d'un droit au profit d'une personne étran-
gere (le tiers bénéficiaire) par rapport au contrat.

Les applications pratiques de 1a stipulation pour
autrui sont nombreuses dans Te domaine des assurances. En-
tre autres, on peut retenir que les mécanismes de 1'assu-
rance pour compte (de T'art. 6 de 1la loi du 13/07/30) et de
1'assurance de groupe sont basés pour 1'essentiel sur cette

technique juridique.

En effet, 1'assurance de groupe est caractérisée
par 1'existence d'une stipulation pour autrui. Ainsi, Tle
stipulant (la banque ou souscripteur) stipule que : "Te
promettant (1'assureur) fera (prestation en nature) ou
donnera (prestation en espéces), quelque chose au profit
d'un tiers (1'assuré bénéficiaire)” (19).

Dans le cas de la couverture des préts bancaires
(assurance groupe déces banque) , 1'établissement financier
ou bancaire, qui fait adhérer a un contrat de groupe ses
emprunteurs, est 1'auteur d'une stipulation pour autrui a
leur profit, mais en retour, ceux-ci le désignent comme

bénéficiaire de 1'indemnité.

(18) Malinvaud (Ph), Les mécanismes juridiques des relations
économiques (Droit des obligations), Librairies Techni-
ques, 4e éd. Paris, 1985, p. 104 et ss.

(19) James Landel, Les mécanismes juridiques de T'Assurance
de groupe, in Assurance Francaise/ler 15 et 16-28/02/
1983, n° 448 p. 79.
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A la vérité, la nature juridique de 1'assurance
groupe en général et de 1'assurance groupe décés banque en
particulier suscite des difficultés : les caractéristiques
du contrat, et ses modifications éventuelles sont adoptées
par les parties qui sont ici T'assureur et Ta banque sous-
cripteur. La résiliation ou la modification du contrat
d'assurance sont donc opposables a T'assuré-adhérent, au-
quel, le seul recours juridique demeure la mise en jeu de
la responsabilité contractuelle de Tla banque. En effet,
c'est dans les seules relations emprunteur - préteur que la
loi impose a 1'un de maintenir les garantir promises a 1'au-
tre (20). En outre, 1'emprunteur est souvent mal informé,
non seulement des conditions de garanties du contrat, mais
méme de 1'acceptation ou non, par 1'assureur de sa propre
adhésion (21).

De ce qui précede, il apparait nécessaire de faire
le point sur les aspects juridiques de cette assurance de
groupe.

Par ailleurs, cette assurance, dans son fonctionne-
ment, fait appel a plusieurs systémes juridiques tres dif-
férents qui s'imbriquent Tes uns dans les autres : droit
des obligations, droit des assurances en général, regles
spécifiques a 1'Assurance-Vie, a 1'assurance de groupe,

droit bancaire... etc.

C'est pourquoi, avant d'aborder 1'application de
la stipulation pour autrui a 1'assurance de groupe, il con-

vient de donner en premier lieu des éléments du Droit ban-
caire Burkinabé.

(20) Lois francaises sur la protection du consommateur : Loi
n° 78-22 du 10/01/78, Loi n° 78-23 du 10/01/78 et décret
du 24/03/78 et enfin Loi n® 79-596 du 13/07/79 sur 1'in-
formation et la protection des emprunteurs.

(21) Y. Lambert Faivre, op-cit. p. 554.
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Chapitre 1 :  L'ENVIRONNEMENT FINANCIER ET
BANCAIRE BURKINABE

Le systeme financier et bancaire du Burkina est
calqué sur le schéma d'organisation type en vigueur dans
tous les Etats membres de 1'Union Monétaire Ouest Afri-
caine (UMOA). Composée de sept Etats de la sous-région
(Bénin, Burkina, Cote-d'Ivoire, Mali, Niger, Sénégal et
Togo), 1'UMOA repose essentiellement sur 1"existence de 1la
Banque Centrale des Etats de 1'Afrique de 1'0uest (BCEAO)
qui centralise Ta gestion des devises, 1'émission d'une
monnaie commune (le F CFA) et la fixation d'une politique

harmonisée de la monnaie et du crédit.

Ce schéma d'organisation type du systeme bancaire

comprend dans chaque Etat membre

- une agence nationale de 1a BCEAO,
- un Comité National du Crédit,

- une Commission de Contréle des ban-
ques et établissements financiers,

- des banques,
- des établissements financiers et

_ une Association professionnelle des
banques et des établissements finan-

ciers (22).

C'est a partir de ce schéma que chaque Etat membre
batit son propre systéme bancaire adapté a ses réalités
socio-économiques.

En effet, en raison des disparités qui existent
entre les Etats membres d'une part et d'autre part en fonc-

tion du role joué par 1'Etat au sein méme du systeme, il est
difficile de définir un systeme bancaire unique et valable

pour tous les Etats.

(22) CIFPB- Afrique, Technique Bancaire, Tome I, p. 41.
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C'est ainsi qu'au Burkina, 1'ordonnance n°® 75/39/
PRES du 04 Juillet 1975 et ses décrets d'application définis-
sent et posent les régles en matiere d'organisation, de ges-
tion et de contrdle des banques (23).

Aprés avoir étudié dans une premiere section le sys-
teme bancaire Burkinabé, nous aborderons dans une section
seconde la liaison entre la banque et le crédit.

Section 1 : LE SYSTEME BANCAIRE BURKINABE

Le role de 1'Etat dans ce domaine sensible est essen-
tiel et a ce titre, il lui incombe de créer le cadre institu-

tionnel propice a 1'activité des banques.

En effet, c'est avec 1'épargne collectéepar ces der-
nieres que 1'Etat va diriger son économie par 1'intermédiaire
de la politique du crédit. Des lors, il apparait nécessaire
de définir et d'organiser celles-ci avant de les soumettre

a une réglementation stricte quant a Tleur gestion.

§1-) L'organisation des banques

Elle indique les différentes catégories de banques

que 1'on peut avoir dans un systeme.

Ainsi, les art. 3 et 4 de 1'ordonnance 75/39 susci-
tée font la distinction entre les banques proprement dites

et les établissements financiers.

1-) Les banques

Au terme de 1'article 3 de 1'ordonnance 75/39, elles
sont définies comme étant "des entreprises qui font profes-
sion habituelle de recevoir des fonds il peut étre disposé
par cheéques ou virements et qu'elles empToient pour Teur
propre compte ou pour le compte d'autrui en opérations de

crédit ou de placement”.

(23) cf Ord. n2 75/39/PRES du 04/07/75 portant rég]ementation
bancaire in Ouattara (K) et Sawadogo (F.M.), Répertoire
des textes principaux applicables au Droit des Affaires,

tome 1, 1983, p. 134 et ss.
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Telles que définies, elles doivent, pour avoir une
existence juridique, remplir un certain nombre de formalités
obligatoires : 1'agrément, 1'inscription sur une liste tenue
par la Banque Centrale, 1'inscription au registre de Commerce,
1'autorisation préalable du Ministére des Finances et une
immatriculation spéciale au Conseil national du crédit.
Telles sont les conditions de forme.

Quant aux conditions de fond, elles ont trait pour
1'essentiel a la forme juridique (société anonyme ou société
en commandite), au capital social et a diverses autres obli-
gations.

L '"Association Professionnelle des banques et établis-
cements financiers du Burkina Faso (APBEF) regroupe en Avril
1990, douze membres comprenant huit banques opérationnelles

et quatre établissements financiers (24).
En ce qui concerne les banques, ce sont

- la BIB (Banque Internationale du Burkina) : c'est la
banque associée du groupe BIAO :

- BICIA-B (Banque Internationale pour le Commerce et
1'Agriculture du Burkina) : c'est la filiale de la BNP 3

_ la BND-B (Banque Nationale de Développement du Burkina) ;

- la BFCI-B (Banque pour le Financement du Commerce et des
Investissements du Burkina)

_ 1a CNCA (Caisse Nationale de crédit Agricole)

_ 1'UREBA (Union Révolutionnaire des Banques) ;

_ 7a BALIB (Banque Arabe Lybienne Burkinabé pour le
Commerce et le Développement) 3

- Ta CAI (Caisse Autonome d'Investissements).

Par ailleurs, il convient de souligner que la réfor-
me de 1'UMOA, entreprise en 1973, a tenté, sans succes, de
supprimer la distinction entre banques de développement et

banques commerciales.

(24) cf "Construire 1'Afrique" (Le Magazine.Pana#ricain de

1'Entreprise), n° 11, Février-Mars 1990, p. 25.
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Selon cette distinction, ces dernieres seraient
les anciennes banques de dépdt ; tandis que les premieres
seraient des entreprises de services appelées a gérer des
fonds publics ou semi-publics et 3 octroyer des crédits
présentant un intérét pour le développement économique

et social de 1'Etat (25).

Au demeurant, la distinction la plus fondamentale
de nos jours est celle qui oppose les banques et les éta-

blissements financiers.

2-) Les Etablissements financiers

L'art. 4 de 1'ordonnance n° 75/39 dispose que
"sont considérées comme tels, les personnes physiques ou
morales autres que les banques qui font profession habi-
tuelle d'effectuer pour leur propre compte des opérations
de crédit, de financement des ventes a crédit ou de change,
ou qui recoivent habituellement des fonds qu'elles emploient
pour leur propre compte et opérations de placement, ou qui
servent habituellement d' intermédiaires en tant que commis-
saires, courtiers ou autrement dans les opérations visées

ci-dessus"

A 1'instar des banques, les établissements finan-
ciers doivent é&tre inscrits sur 1a Tiste desdits établisse-
ments avant d'effectuer effectivement leurs activités.

En principe, ces derniers sont autorisés a faire
les mémes opérations de crédit que les banques. Mais, ce
qui les distingue de celles-ci, est qu'ils ne peuvent rece-

voir aucun dépdt du public.

Les quatre établissements opérationne]s a ce jour

au Burkina sont les suivants

- Ja SOBCA (Société Burkinabé de Crédit Automobile)
- la SBE (Société Burkinabé d'Equipement)

- la SIEL-B (Société Internationale d' Equ1pement par
le Leasing du Burkina) : c'est 1'ex TAW Inter-

national Leasing
- la FIB (Financiére du Burkina)

(25) CIFPB-Afrique, Technique Bancaire, tome 2 op.cit. p. 52.
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A 1'heure actuelle, seules trois banques ont déja
signé des conventions d'assurance groupe déceés banque au-
pres des deux Compagnies d'assurances : il s'agit de Ta
BICIA-B auprés de la SONAR et de Ta BIB et BFCI-B aupres
de la FONCIAS.

Toutefois, i1 semblerait que des négociations
soient en cours avec les autres banques et établissements
financiers en vue de la conclusion de telles conventions.

Apreés avoir défini Te cadre organisationnel de ces
organismes, 1'ord. 75/39, notamment en ses art. 41 et sui-
vants, impose des régles rigoureuses de gestion aux banques,
ceci, dans le but de protéger 1'épargne publique.

§°2-) La réglementation relative a Ta gesfion

Les regles relatives a la gestion des banques tour-
nent autour d'une idée maitresse a savoir assurer une tré-

sorerie saine (26).

Dans les faits, ces organismes doivent respecter
un certain nombre de ratios de structure financiére et de
gestion dont le but est d'assurer leur liquidité, Teur
solvabilité et 1'équilibre de Teur structure financieére.

Pour illustrer notre propos, nous allons examiner
trois d'entre eux parmi bien d'autres : il s'agit du ratio
de liquidité, du ratio des fonds propres et celui de divi-

sion' des risques (de crédit).

1-) Le ratio de liquiditeé

11 a pour but de contraindre les banques a mainte-
nir un rapport minimal entre le montant de leurs avoirs Ti-
quides et mobilisables et le montant de leurs engagements
3 court terme. En d'autres termes, Cce ratio exprime 1'apti-
tude d'une banque a rembourser a tout moment, a 1'aide de
ses actifs, les engagements a court terme qu'elle a contrac-

b8s (27 ).

(26) Ndjokou Mondjeli Mapeta, Eléments de Droit Bancaire
Camerounais, édition SOPECAM, 1978, Yaoundé, p.10

(27) Marchal (J), Monnaie et Crédit : le systeme financier
et bancaire Francais, Tome 2, CUJAS, be édition, Paris,
1980, p. 19.
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2-) Le ratio des fonds propres

C'est le rapport entre 1'ensemble du capital social
et les réserves de toutes sortes (ou fonds propres) et Tes

engagements a court terme.

Par ce ratio, les pouvoirs publics, en 1'occurrence
la Commission de Contrdle des banques du Ministére des Fi-
nances, entendent faire respecter la prudence comme princi-
pe comptable de bonne gestion, notamment en matiere d'octroi

de crédits.

3-) Le ratio de la division des risques

Ftant donné 1'importance du crédit bancaire dans
1'économie d'un pays (par exemple, le financement des inves-
tissements des entreprises) d'une part et d'autre part, comp-
te tenu du fait que celui-ci est un risque pour le banquier ;
il apparait dés lors, impérieux de le diviser sur un tres
grand nombre de clientele et de Te répartir sur un tres
grand nombre de secteurs d'activités économiques. Autrement
dit, il s'agit d'appliquer au crédit les principes de la
division et de la répartition des risques afin d'éviter le

phénoméne de la concentration.

A ce propos, on peut noter au passage une analogie
voire une convergence entre les techniques de crédit et les
techniques d'assurances notamment en ce qui concerne 1'ana-
lyse et la prise des risques. En effet, dans le domaine des
Assurances, la coassurance et Ta réassurance sont des dppli-
cations des principes suscités. Mais ce qui fait la spéci-
ficité de chacun des deux métiers est que Tes assureurs
travaillent sur les lois des grands nombres et de lasélection
des risques alors que les banquiers travaillentyquant a eux,
sur des cas précis (risque de tel ou tel emprunteur dénommé).

Aprés les avoir définies, organisées et soumises a
unegestion stricte, on peut s'interroger a présent sur les
missions que les pouvoirs publics assignent aux banques au
sein de 1'économie.




- 24 -

Section 2 : LES BANQUES ET LE CREDIT

Leur activité se rattache a deux fonctions essen-
tielles a savoir la redistribution des capitaux et la pres-

tation de services.

Toutefois, nous nous limiterons a la 1ére fonction,
étant entendu que Ta seconde ne rentre pas dans 1'objet de

notre propos.

Dans les pages qui suivent, nous examinerons d'une
part le crédit et ses différentes formes et d'autre part

ses garanties classiques.

§1-) Le créedit :

On peut le définir comme "un moyen de paiement mis
a la disposition d'un agent économique par un autre agent
économique contre la promesse d'un remboursement futur" (28).

En ce qui concerne leur forme, on peut distinguer
les crédits selon leur durée et selon leur destination mais

i1 existe un lien entre ces deux criteres.

Selon leur durée, on distingue trois types de
crédits
1-) Les crédits a court terme

IT s'agit de crédits d'une durée généralement in-
férieure a deux ans. De nos jours, se développe Te crédit
3 la consommation au niveau des banques. En effet, 1'achat
de certains biens durables (automobile, électroménager,
audio-visuel...) par les particuliers se fait trés souvent
3 crédit : le client paie une partie de Ta somme due au

comptant, et signe un certain nombre d'effets a diverses

échéances pour le solde.

(28) Daniel Cissé, le crédit dans 1'Economie Africaine : essai
d'analyse du crédit bancaire et ses enseignements, These
de Doctorat &s-Sciences Economiques, Université de Paris-
Panthéon Sorbonne, 1973, p.88.
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2-) Les crédits a moyen terme

I1 s'agit de crédits d'une durée de 2 a 7 ans. Ils
sont destinés le plus souvent a financer les investissements

des entreprises et ceux des ménages (1'immobilier par exemple).

3-) Les crédits a long terme

Ce sont les crédits d'une durée supérieure a sept ans.

I1s sont destinés a financer les immobilisations Tour-
des des entreprises, amortissables sur des périodes équiva-
lentes a 1'échéance du prét, par exemple dans le cas de la
création ou de 1'extension des entreprises.

[1s peuvent étre destinés au financement des infras-
tructures collectives : routes, ports, écoles... etc réalisées

par les collectivités publiques.

Enfin, certains investissements immobiliers des mé-
nages peuvent étre financés grdce a des crédits a Tong terme

assortis de garanties particuliéres : les hypotheques.

Outre ce critere de durée des crédits, ceux-ci peu-
vent également étre classés selon leur destination : ainsi,
on distingue les crédits aux particuliers des crédits aux

entreprises.

A présent, on peut s'interroger sur Te réle des

banques en matiere de crédit.

&

§2-) La liaison banque-crédit

Le crédit, tel que nous 1'avons défini plus haut,
peut exister en 1'absence de banques. C'est le cas des cré-
dits que les entreprises se font entre elles (opérations a
crédit sous la forme d'effets de commerce).

Mais dans 1'économie moderne, les banques jouent
un role particulier dans T1'octroi du crédit. En effet, elles
jouent un réle d'intermédiaire entre des agents économiques
qui ont des capacités d'épargne et ceux qui ont des besoins
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de financement. Dans 1'économie contemporaine, pour des
raisons de sécurité et de commodité, les agents économi-
ques déposent leurs avoirs liquides en banque. S'ils sa-
vent ne pas avoir a utiliser dans 1'immédiat leur épargne,
ils peuvent faire des dépdts a terme, ou différents place-
ments que leur proposent leurs banques, et qui Teur rappor-
tent un revenu. Tout ceci représente des ressources plus ou
moins liquides que les banques peuvent utiliser en effectuant
des préts. En effet, on peut constater que méme Tes dépdts

3 vue ne font jamais globalement 1'objet de retraits massifs.
Donc une épargne totalement Tiquide est en fait une ressour-
ce relativement stable qui peut étre prétée.

Toutefois, les banques doivent se soumettre a la
réglementation relative & la gestion (cf supra) si elles
veulent préter une partie des fonds qu'elles ont en dépdt.

Pour illustrer nos propos, nous donnons ci-dessous
les ressources et les emplois de 1'ensemble des banques
Burkinabé a la fin du mois de Mai 1989.

E Montant (en millions ;
( F CFA) )
( )
E (1) Ressources (dépdts et : ;
emprunts) : : 169 _130,8
( D, T T )
( - a terme supérieur a 2 ans : 4 666 )
é ‘~ a terme inférieur a 2 ans : 95 422,4 ;
( - a vue : 69 022,4 )
( : )
g (2) Emplois : : 114_534 g
E - Crédits a moyen et long : g
terme : 40 038,9
( : g )
( - Crédits a court terme - 74 495 ,1 ;
( .
Source : "Construire 1'Afrique", Février-

Mars 90 n2 11, p. 25. (Données
fournies par 1'APBEF).

Cependant le crédit bancaire comporte un gros risque

1'insolvabilité de 1'emprunteur.
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En effet, le débiteur doit non seulement pouvoir

rembourser, mais aussi faire fructifier le capital emprunté.

Le banquier doit étre sdr que celui-ci respectera
les échéances prévues et satisfaire aux conditions usuelles
de solvabilité. Pour parer a 1'éventuelle insolvabilité des
clients, ce dernier exigera de ses clients un certain nom-
bre de garanties. Mais le probleme des garanties est un as-
pect général du crédit : c'est un accessoire du crédit (29).

§°3-) Les garanties classiques du crédit bancaire

F1les ont pour objet d'assurer la bonne fin de 1'o-
bligation au lieu et place du débiteur, au cas ol il ne pour-

rait ou ne voudrait pas le faire lui-méme.

Dutaillis définit la garantie comme étant "la maté-
rialisation d'une promesse faite au créancier par le débiteur
ou a un tiers sous la forme d'un engagement affectant a son
profit selon les divers procédés, soit un droit de préférence
sur les biens de celui qui promet, soit un droit de gage sur
les meubles ou immeubles appartenant a celui qui s'engage" (30).

En général, ce sont les garanties personnelles ou
siretés personnelles en cas de cautionnement et d'autre part
les garanties réelles ou slretés réelles lors d'une remise

de gage ou d'un nantissement,

1-) Les siretés réelles

"Une garantie réelle est un élément d'actif mobi-
lier ou immobilier donné en gage par un débiteur a son créan-
cier ; ce qui permet a ce dernier de lui consentir un crédit"
(31).

(29) Collection ITB, Pratique des techniques bancaires,
3e édition, Paris, 1987, p. 47.

(30) G. Dupetit Dutaillis, le crédit et la banque, LGDJ,
1965, P. 65.

(31) Masson (J), in collection ITB, op. cit. p. 47.
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Telle est la définition donnée par M. Jacques Masson.

Les sGretés réelles, comme 1'indique Ta définition,
se fondent sur 1'affectation préférentielle d'un bien a la

garantie de paiement d'une dette.

11 s'agit d'une affectation de biens meubles ou im-
meubles et celle-ci est irrévocable en faveur et jusqu'a par-

fait désintéressement du créancier (32).

Si les biens donnés en garantie sont mobiliers, la
stireté s'appelle alors "un gage" ; par contre, s'ils ont
une nature immobiliére, la sdreté prend alors Te nom

"d'antichrese".

En ce qui concerne leurs sources, les sdretés peu-
vent étre soit légales, c'est le cas des priviléges et hypo-
theques Tégales (cf art. 2 144 et suivants du Code Civil),
soit conventionnelles, c'est notamment le cas dans le gage
et 1'hypothéque conventionnelle (e¢f art. 2 073 oL suivants
du Code Civil).

Quant a la garantie personnelle, elle est considérée
comme une garantie de second degré, en ce sens qu'elle se ma-

nifeste en appui de la solvabilité du débiteur.

2-) Les stretés personnelles

Flles consistent en ce qu'une autre personne au
moins que le débiteur accepte de s'adjoindre a celui-ci

pour répondre de sa dette envers le créancier.

Ainsi, elles se matérialisent par 1'engagement
d'une ou de plusieurs personnes qui promettent de désin-
téresser le créancier si, a 1'échéance le débiteur prin-

cipal ne satisfait pas a ses obligations.

Les suretés personnelles excluent toute affectation
d'un bien. En toute logique, on peut considérer que plus les
débiteurs sont nombreux pour le paiement de la méme dette,

plus grandes seront les chances pour Tle créancier d'étre payé.

(32) Alex Weil, Droit Civil, les obligations, Précis Dalloz,
Paris, 1971. p. 260.
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Celui-ci a d'ailleurs la possibilité soit d'exiger
la solidarité et 1'indivisibilité de ces co-débiteurs, soit
subordonner son accord a 1'engagement d'une ou plusieurs
cautions, débiteurs secondaires qui peuvent étre tenus so-

lidairement avec le débiteur principal.

Le cautionnement et 1'aval sont les modalités pra-

tiques de mise en oeuvre des slretés personnelles.

En effet, le cautionnement est un contrat par le-
quel une personne appelée caution, s'oblige a remplir 1'en-
gagement d'un tiers appelé cautionné envers le créancier de
ce dernier si celui-ci ne peut ou ne veut le remplir lui-
méme (33).

I1 peut étre simple ou solidaire selon les cas.

Quant a 1'aval, c'est une forme de cautionnement
utilisé surtout en matiere bancaire (par exemple 1"aval des
effets de commerce par lequel le signataire garantit le

paiement de la traite a 1'échéance).

Certes les garanties classiques telles que nous
venons de les voir, ont des avantages incontestables pour
le banquier, mais il n'en demeure pas moins qu'elles ont

des inconvénients.

3-) Limite des garanties classiques

Les siretés réelles semblent étre plus efficaces
que les slretés personnelles, sans doute a cause des droits
(de suite et de préférence) qu'e11eslconférent au créancier
sur les biens du débiteur. En effet, les garanties person-
nelles sont moins solides car tous les co-débiteurs peuvent

s'avérer insolvables.

La différence essentielle entre ces deux types de
garanties provient de leurs caractéristiques juridiques.

En effet, les garanties réelles comportent des im-
pératifs juridiques et faute de se conformer a ces impératifs,

(33) Alex Weil, 6p. cit, p. 262,
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celles-ci peuvent étre contestées. En réalité, la constitu-
tion d'un gage par exemple pose de nombreux problémes juri-
diques au créancier. Une garantie réelle ne saurait étre
contractée sans dépossession sous une forme ou sous une
autre du débiteur (sauf le cas des warrants). Ce qui veut
dire dans ce cas, que le créancier doit gérer le gage en
étant conscient de la responsabilité qui est Ta sienne du
fait de la détention de ce gage. IT doit avoir toujours
conscience de la possibilité de voir son gage appréhendé

par un créancier privilégié.

Ce sont autant de problémes en perspective qui
font que les banques apprécient de moins en moins Tes sil-

retés réelles.

Compte tenu des difficultés de constitution ou de
gestion des garanties réelles d'une part et d'autre part
de 1'insuffisance des garanties personnelles, les banques
s'orientent de plus en plus vers les Assurances en ce qui
concerne les préts a court terme aux particuliers en vue
de parer a 1'éventuelle insolvabilité de 1'emprunteur.

Mais i1 convient de préciser tout de suite que
garanties personnelles et assurance ne sont pas exclusives
car la seconde n'est que le renforcement de la premiére.

En effet, les banques exigent de plus en plus a
leurs clients particuliers c'est-a-dire aux demandeurs de
crédit la souscription d'une assurance vie temporaire.

C'est 1'avenement de 1'assurance groupe déces
banque, objet de notre propos.

Cela revient a dire que banques et compagnies d'as-
surances sont appelées a coopérer davantage car ce sont deux

institutions complémentaires.

Cette coopération s'aveére plus nécessaire surtout
en cette période de crise économique qui secoue a 1'heure
actuelle les Etats Africains. Cette crise n'épargne guere
le secteur bancaire qui, en tant que seul domaine financier
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de la plupart des Etats Africains, connait d'énormes diffi-
cultés de trésorerie. Ici et 1a, en Afrique, les banques
sont essoufflées ou méme agonisantes et attendent des fonds

de 1'extérieur pour redémarrer.

L'objectif de 1'assurance groupe déceés banque est
la bonne fin de 1'opération de prét. En exigeant une telle
garantie, la banque cherche a se protéger contre 1'éven-
tuelle insolvabilité de 1'emprunteur avant Tle remboursement

final du montant prété.

Mais le fonctionnement juridique de cette assurance
repose pour 1'essentiel sur Te mécanisme de Ta stipulation
pour autrui. C'est ce qu'il nous faut examiner a présent

dans le chapitre 2 qui va suivre.
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gﬁ%@ilﬁEAZ : LE MECANISME JURIDIQUE DE L'ASSURANCE
GROUPE DECES BANQUE : LA STIPULATION
POUR AUTRUI

Au terme de 1'art. 1 165 du Code Civil (applicable
au Burkina), i1 est dit que "Tes conventions n'ont d'effet
qu'entre les parties contractantes ; elles ne nuisent point
aux tiers et elles ne leur profitent que dans le cas de la
stipulation pour autrui”. Les juristes désignent cette regle
sous le nom d'effet relatif du contrat, relatif en ce sens

qu'il ne concerne que les parties.

Mais, a la vérité, ce texte est bien loin de re-

fléter la réalité contemporaine.

En effet, le principe de 1'effet relatif du contrat
signifie seulement que les contrats ne peuvent rendre créan-
cier ou débiteur que les parties elles-mémes, non les tiers
(au sens étroit de ceux qui n'ont aucun rapport avec 1'une

ou 1'autre partie).

Ainsi limitée, la solution parait raisonnable ;
c'est une application du principe de 1'autonomie de 1la
volonté : nul ne saurait étre engagé par un contrat qu'il
n'a pas conclu, car il serait en dehors de sa volonté. A
la rigueur, si on peut admettre qu'un contrat rende un
tiers créancier, il parait intolérable qu'il puisse le ren-
dre débiteur.

En effet, rien ne s'oppose a ce que deux co-contrac-
tants conviennent que le bénéfice de leur contrat reviendra
3 un tiers. Cette possibilité est expressément prévue.par les
art. 1 165 et 1 121 du Code Civil : "On peut pareillement
stipuler au profit d'un tiers, lorsque telle est la condi-
tion d'une stipulation que 1'on fait pour soi-méme ou d'une
donation que 1'on fait a un autre. Celui qui a fait cette
stipulation ne peut la révoquer, si le tiers a déclaré vou-
loir en profiter". Cette disposition est connue sous le nom

de la stipulation pour autrui.
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Ainsi définie, elle peut : soit réaliser une dona-
tion indirecte, et c'est le cas de 1'assurance vie au profit
de la famille ; soit éteindre une dette vis-a-vis du tiers
bénéficiaire, c'est le cas de 1'assurance vie temporaire
au profit d'un préteur d'argent (tel une banque). C'est sur
ce dernier aspect que se situe notre étude c'est-a-dire
l'assurance vie temporaire en tant moyen d'extinction d'une
dette.

Aussi, aprés avoir analysé le fondement juridique
de cette technique dans un premier temps, nous essayerons ensuite
de cerner ses effets juridiques notamment les rapports
triangulaires qu'elle crée entre le stipulant, Te promet-
tant et le tiers bénéficiaire.

SECTION 1 :  LE FONDEMENT JURIDIQUE DE LA
STIPULATION POUR AUTRUI

Avant d'entamer notre sujet, il nous parait oppor-
tun de lever un équivoque. D'un point de vue doctrinal, Ta
question se pose de savoir si 1'assurance groupe déces
banque reléve de lTa stipulation pour autrui ou du régime

juridique du mandant.

La-dessus, les avis sont partagés, mais pour notre
part, nous nous fondons sur un arrét de la Cour de Cassation
Francaise de 1973 (34) pour soutenir que dans ce contrat,
les emprunteurs ne donnent pas mandat a Teur banque pour
conclure a leur place. I1 ne s'agit donc pas d'un mandat
mais plutét de la stipulation que les banques font au profit

de leurs emprunteurs.

En effet, dans 1e mandat, le mandataire (qui serait
ici la banque) ne contracte pas lui-méme, mais par voie de
représentation, mais les effets de 1'opération se produisent
directement sur la téte du mandant (en 1'occurrence, Tes em-
prunteurs). En revanche, dans la stipulation pour autrui,

le stipulant contracte en son nom personnel et non comme

(34) Cour de Cassation, flere Chambre Civile, 13/04/1973,
in RG A T, 1974, P. 44.
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représentant. Ainsi, celui-ci contracte en faveur d'autrui
sans en avoir recu pouvoir. La question qui se pose ici est
celle de savoir si 1'effet de ce contrat peut se produire
au profit d'autrui, c'est-a-dire si le tiers au profit du-
quel la stipulation a été faite acquiert une action ou un
droit contre le promettant pour réclamer 1la prestation sti-

pulée en sa faveur.

Cette question trouvera sa réponse dans les dévelop-
pements ultérieurs, notamment dans la section 2 (infra).

Au demeurant, 1'existence de Ta stipulation pour
autrui requiert un certain nombre de conditions. C'est ce

sur quoi nous allons nous consacrer maintenant.

§ 1-) L'intérét des parties

Au terme de 1'art. 1 119 : "On ne peut en général
s'engager ni stipuler en son propre nom que pour soi-méme",
le Code Civil condamne expressément la stipu]ation-pour
autrui. Mais, la jurisprudence (Francaise en 1'occurrence),
par une interprétation extensive de 1'art. 1 121, a admis
la validité de celle-ci a 1'égard des tiers, lorsque le

stipulant trouve un intérét personnel a 1'opération.

Dans le domaine des assurances également, Ta recher-
che de 1'intérét, en tant que condition de 1la validité de la
convention peut s'avérer essentielle, au point que 1'art. 32
de la loi du 31 Juillet 1930 dispose que : "Toute personne
ayant un intérét a la conservation de la chose peut la faire
assurer. Tout intérét direct ou indirect a Tla non-réalisation

d'un risque peut faire 1'objet d'une assurance".

On peut se demander si cet intérét a 1'assurance

existe dans le contrat groupe décés banque.

En effet, nous avons déja vu que?%gscontrat, la ban-
que est T'auteur d'une stipulation pour autrui au profit des
emprunteurs ; mais en retour, elle est désignée comme béné-
ficiaire de 1'indemnité en cas de décés d'un des emprunteurs.
Des lors, on peut considérer qu'il s'agit 1a bel et bien

d'un intérét pour la banque.
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Mais, on peut s'interroger si celle-ci a effective-
ment entendu stipuler pour autrui puisque en tant que sous-
cripteur du contrat, elle n'a envisagé que son propre inté-
rét, a savoir celui de se prémunir contre 1'insolvabilité

accidentelle de ses débiteurs (35).

En réalité, les emprunteurs trouvent aussi leur
intérét a 1'assurance, puisque la stipulation dont ils béné-
ficient a pour effet d'éteindre totalement ou partiellement

leur dette.

En définitive, 1'assurance est souscrite tant pour
le compte de la banque que pour celui des emprunteurs, il
y a donc dans ce cas une convergence d'intérét.

D'autre part, les autres conditions de validité de
la stipulation résultent des régles posées par 1'art. 1 121

Tui-méme.

Ces reégles, au nombre de deux, concernent pour 1'es-
sentiel le bénéficiaire de la stipulation. La premiére est
qu'il faut que celui-ci déclare vouloir profiter de cette
stipulation faite a son profit ; autrement dit, qu'il
"accepte" selon 1'expression consacrée. En effet, nul ne
peut acquérir un droit contre sa volonté ; ce qui revient
a dire que ce tiers peut donc refuser le bénéfice de la
stipulation. Mais comme on le verra plus Toin, la question
de refus ne se pose pas en assurance groupe déceés banque a
cause de son caractére quasi-obligatoire. IT y a lieu de
noter aussi que cette acceptation peut avoir Tieu, soit
dans le méme contrat, soit dans un acte postérieur. C'est
cette deuxieme possibilité qui est souvent utilisée au
Burkina par le biais de la formule de la déclaration d'adhé-
sion a 1'assurance groupe dans le cadre de la convention
lTiant 1a SONAR a la BICIA-B.

EFn tout état de cause, 1'acceptation a pour effet
de consolider le droit du bénéficiaire et de rendre ainsi
1'opération définitive, en mettant obstacle au droit de

révocation du stipulant.

(35) James Landel, op. cit. p. 79.
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La seconde régle quant a elle, a trait justement
% cette révocation. En effet, tant que le bénéficiaire
n'a pas accepté, le bénéfice de T'assurance demeure révo-
cable. Ainsi la révocation de celle-ci entraine ipso facto

celle de la stipulation.

Cependant, [lorsque 1'assurance a été souscrite en
exécution d'une convention antérieure entre le souscriptehr
et le bénéficiaire (c'est le cas du contrat de prét), celui-
ci ne peut procéder a une révocation méme si le bénéficiaire
n'a pas encore accepté expressément le bénéfice de cette

assurance (36).

Dans tous les cas, la question de 1'acceptation du
bénéficaire sera examinée plus loin, mais en attendant il
nous faut faire 1'analyse juridique de la stipulation pour
autrui appliquée au contrat groupe, notamment du point de vue des

différentes parties contractantes.

§°2-) Analyse juridique des parties au contrat :

D'un point de vue jﬁridique, le contrat groupe pré-
sente cette caractéristique d'étre un contrat global sous-
crit par une banque au profit des emprunteurs sollicitant
un prét d'un certain montant minimum. C'est ce que Picard

ot Besson ont appelé "1'avant-contrat” £37) =

En effet, la souscription de 1'assurance groupe
déces banque peut étre décomposée en deux opérations suc-
cessives

- Dans un premier temps, un avant-contrat a lieu
entre le promettant et le stipulant, contratpar lequel ce
dernier acquiert Tui-méme un droit de créance contre Te
promettant. Ce droit, une fois acquis par le stipulant,
celui-ci s'offre de le céder aux tiers, offre unilatérale
d'abord, mais qui se transforme en contrat lorsque le

tiers 1'accepte.

(36) G. Briere de 1'Isle, Droit des Assurances, PUF, Collec-
tion Thémis, 1973 p. 305.
(37) Picard et Besson, op. cit, p. 723.
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En second lieu, cette acceptation réalise donc un

second contrat grace auquel la créance passe du patrimoine
du stipulant au patrimoine des tiers, lesquels, des ce mo-
ment, ont cessé d'étre des tiers pour devenir un deuxiéme

contractant.

Cette technique de conclusion de contrat en deux
phases est connue sous le nom de la théorie de 1'offre ou

du double contrat chez les juristes (38).

Cette théorie peut donc étre appliquée a T'assu-
rance de groupe. Dans ce cas, 1'avant-contrat est conclu
entre 1'assureur (ou promettant) et la banque (ou stipulant)
celle-ci stipule donc pour les membres du groupe (les emprun-
teurs), et 1'assureur s'engage a les couvrir dans des condi-

tions déterminées.

Mais 1'assurance ne devient définitive que par
1'adhésion individuelle des emprunteurs, sur la téte des-
quels repose en réalité toute 1'opération d'assurance. Comme
on peut le constater, les parties intervenant au contrat sont
au nombre de trois ; ce qui ne simplifie pas 1'analyse et la

compréhension de celui-ci.

De plus, les termes employés pour désigner les
parties tels que 1'assuré-adhérent, le tiers bénéficiaire
peuvent étre une source de confusion. C'est le cas par exem-
ple du bénéficiaire qui représente tantdt les emprunteurs
pour le bénéfice de la stipulation, tantdét Ta banque s“agis-

sant des indemnités d'assurance.

Dés lors, il nous parait nécessaire de clarifier
la terminologie en ce qui concerne 1'assurance groupe déces

banque.

- Ainsi, le souscripteur, c'est le co-contractant

de 1'assureur. Dans notre cas, il s'agit de la

(38) Boris Starck, Droit Civil, Obligations, Librairies
Techniques, Paris, 1972, p. 589 et ss.
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banque ou tout autre organisme de crédit, signataire du

contrat de groupe.

- Quant a 1'assuré-adhérent, il désigne 1'emprun-
teur c'est-a-dire celui sur la téte duquel pése le risque
de déces (avant 1'échéance du contrat) et pour le compte
duquel 1'assurance a été souscrite. II désigne aussi Tle

bénéficiaire de la stipulation pour autrui.

- Enfin, le tiers-bénéficiaire est, en cas de déces

de 1'assuré-adhérent, la personne physique ou morale dési-
gnée par ce dernier dans le contrat pour recevoir la pres-
tation ou 1'indemnité d'assurance. En 1'occurrence, il
s'agit de la banque ou de 1'organisme de crédit.

Par ailleurs, il convient, dans le méme souci de
clarification de la terminologie, de préciser les notions
d'effectif assurable et d'effectif assuré.

En effet, 1'effectif assurable qui peut étre défini
comme 1'ensemble des emprunteurs de la banque ; est déter-
miné par le souscripteur (banque). Mais 1'effectif assuré,

quant a lui, est déterminé par 1'assureur au sein de 1'ef-
fectif assurable et cela conformément a ses impératifs tech-
niques tel 1'état de santé de 1'assuré (39).

A 1'instar de toute institution juridique, Ta stipu-
Tation pour autrui produit des effets entre les parties qu'il
convient d'examiner a présent. C'est 1'objet de Ta section 2

qui va suivre.

SECTION 2 : LES EFFETS JURIDIQUES DE LA
STIPULATION POUR AUTRUI

11 s'agit d'analyser Tes relations triangulaires
qui existent de part et d'autre entre 1'assureur et la
banque, entre celle-ci et les assurés et enfin entre 1'as-

sureur et ces derniers.

(39) Yvonne Lambert Faivre, op. p. 652.
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§ 1-) Dans les rapports de Ta Banque
et de 1'Assureur

Ces deux personnes morales sont Tiées par un contrat
ou mieux une convention sur laquelle va se greffer la stipu-

lTation pour autrui.

Les effets de ce contrat restent soumis au droit
commun ; chacune des parties est tenue d'exécuter ce qu'elle
a promis. Ainsi, la banque est tenue de payer la prime en
tant que souscripteur et 1'assureur est tenu d'accorder sa
garantie aux emprunteurs suivant ses impératifs techniques.

Mais la question qui se pose est celle de savoir
quels sont Tes moyens ou les droits du stipulant (la banque)
au cas ou 1'assureur n'exécute pas la prestation qu'il s'est
engagé a accomplir en faveur du tiers-bénéficiaire (1'emprun-
teur).

Dans ce cas, le souscripteur-stipulant peut utiliser
toutes les voies de contrainte dont dispose un créancier a
1'égard de son débiteur pour parvenir a 1'exécution de 1'obTi-

gation.

A cet effet, celui-ci peut d'abord agir en résolution
du contrat principal pour inexécution des conditions en ver-
tu de 1'art. 1 184 du Code Civil, car il s'agit 1a d'un con-

trat.a titre onéreux.

Ensuite, s'il le préfeére, il peut contraindre fe pro-
mettant a exécuter 1'engagement qu'il a pris au profit des
tiers. En effet, la validité méme de la stipulation suppose,
comme on 1'a déja vu, que le stipulant ait toujours au moins
un intérét quelconque & son exécution, sans quoi celle-ci
serait inefficace ; et alors, du moment qu'il y est intéressé,
il faut lui reconnaitre le droit d'agir contre Te promettant
pour le contraindre a 1'exécution (40).

(40) James Landel, op.cit, p. 80 et ss.
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Par contre, des litiges peuvent naitre a propos du
recouvrement des primes, 1'art. 15 de la Loi du 13/07/1930
prévoyant a ce sujet que le souscripteur est seul tenu au
paiement. L'assureur dispose donc d'une action en recouvre-
ment contre la banque, et contre elle seulé. En principe,
cette action obéit aux régles communes applicables en assu-
rance et 1'art. 16 de la Loi du 13/07/1930 prévoyant la
suspension puis la résiliation du contrat pour non-paiement
de prime trente jours apres la mise en demeure, trouve a

s'appliquer.

[1 convient, aprés 1'examen des rapports assureur-
banque, d'analyser les relations de celle-ci et des assurés-

emprunteurs.

§°2) Dans les rapports entre la banque
et 1'assuré-adhérent

En principe, ceux-ci ne sont pas soumis au droit
des assurances, car il s'agit de rapports contractuels
spécifiques issus du prét, donc indépendants du contrat

d'assurance groupe.

En réalité, ces rapports s'éclairent a Ta lumiere
de la notion de cause contractuelle. Juridiquement, Ta cause
s'entend par la raison immédiate de 1'engagement, "le but

poursuivi par les parties dans un contrat" (41).

La cause de la stipulation peut étre celle d'une
opération a titre onéreux. C'est ainsi que 1'emprunteur est
amené a contracter une assurance temporaire sur la vie au
profit d'une banque qui Tui a octroyé un prét d'un certain

montant et d'une certaine durée.

Si selon 1'art. 15 de la Loi du 13/07/1930, Te sous-
cripteur est seul tenu au paiement de Ta prime, en réalité,
c'est 1'assuré qui la paie en dernier ressort. La seule obli-
gation que peut avoir la banque vis-a-vis de 1'assuré est
celle de 1'informer de la garantie.

(41) Malinvaud (P), op.cit, p. 60.




Nous allons donc examiner tour a tour ces deux

points.

1-) Le paiement de la prime

En principe, 1'assureur n'a pas d'action contre

1'assuré dans 1'hypothése de non-paiement de 1la prime.

Cependant, il dispose d'une action en recouvrement

des primes contre la banque, comme on 1'a vu précédemment.

Dans la pratique, c'est 1'assuré qui la paie a
charge pour la banque de la répercuter a 1'assureur.

On peut donc se demander quelles seront les consé-
quences du non-paiement de la prime par 1'assuré a la ban-
que. A la vérité, cette hypothese est quasi-impossible en

assurance groupe décés banque.

En effet, celle-ci préleve automatiquement la prime
sur le montant du prét. Dans ce cas, 1'action en recouvrement
de 1'assureur va s'exercer pour le tout, et pas seulement
sur le montant de Ta prime due. De ce fait, cette action est
susceptible d'entrainer la résolution du prét, faisant ainsi
perdre tout intérét a 1'assurance en elle-méme (42).

Mais avec le développement du consumérisme en France,
une ‘série de lois ont été votées en 1978 et 1979 en vue de
la protection du consommateur en général et de 1'emprunteur
en particulier. C'est ainsi que celle du 13/07/1979 met a
la charge du préteur en 1'occurrence le banquier un certain
nombre d'obligations dont celle d'information et de conseil

de 1'emprunteur.

2-) L'obligation d'information et de conseil

Celle-ci découle indirectement de 1'art. R.140-5 du

Code des Assurances Francais qui dispose que : "la police

(42) James Landel, op-cit, p. 118, in Assurance Francaise
n® 449 du 1er au 15 Mars 1983.
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doit comporter une clause prévoyant que le souscripteur
tient a la disposition des assurés une notice résumant de

maniere trés précise leurs droits et obligations”.

Mais c'est 1'art. 6 de la Loi du 13 Juillet 1979 qui
précise dans quelles conditions le préteur peut offrir des
assurances dont la garantie conditionne 1'octroi du crédit.
Cet article dispose en substance que : "Lorsque Te préteur
offre a 1'emprunteur ou exige de Tui T'adhésion a un con-
trat d'assurance collective qu'il souscrit en vue de garan-
tir en cas de survenance d'un des risques que ce contrat
définit, soit le remboursement total ou partiel du montant
du prét restant dia, soit le paiement de tout ou partie des
échéances dudit prét, les dispositions suivantes sont obli-

gatoirement appliquées”

- "au contrat de prét est annexé une notice énumérant les
risques garantis et précisant toutes les modalités .de Ta

mise en jeu de 1'assurance" ;

"toute modification apportée ultérieurement a Ta défini-
tion des risques garantis ou aux modalités de mise en jeu
de 1'assurance est inopposable a 1'emprunteur qui n'y a

pas donné son acceptation" ;

"lorsque 1'assureur a subordonné sa garantie a 1'agrément
de 1a personne de 1'assuré et que cet agrément n'est pas don-
né, le contrat de prét est résolu de plein droit a la demande
de 1'emprunteur sans frais ni pénalité d'aucune sorte. Cette
demande doit étre présentée dans le délai d'un mois a compter
de la notification du refus d'agrément" (43).

Cette disposition est, on ne peut plus explicite
quant a 1'obligation d'information incombant a la banque
en sa qualité de préteur professionnel et de souscripteur

du contrat groupe.

(43) cf art.6, Loi du 13/07/1979 sur 1'information et la pro-
tection des emprunteurs... citée par Y. Lambert-Faivre,

op-cit, p. 655.
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De plus, elle va plus loin jusqu'a faire ressortir
lTe Tien qui existe entre 1'assurance et le prét a savoir
que le refus de garantie entraine la résolution du contrat

de prét.

En ce qui concerne le devoir de conseil a la charge
de 1a banque souscripteur, il s'agit en fait de 1'obligation
de conseil de celle-ci en tant que professionnel a 1'égard

du consommateur. Son non-respect est sanctionnable.

En définitive, 1'emprunteur, tiers bénéficiaire
d'un contrat dont il ignore les clauses et conditions
(puisqu'il ne 1'a pas lui-méme souscrit) et auquel T'assu-
reur peut opposer les exceptions de garantie, est donc en
droit d'exiger que le souscripteur lui fournisse un minimum
d'information sur les garanties auxque1]e$ i1 peut prétendre.

Mais les effets juridiques de la stipulation ne se
lTimitent pas qu'aux deux types de rapports que nous venons
d'étudier. Pour cerner toute la réalité de ceux-ci, il nous
faut analyser les rapports entre 1'assureur et 1'assuré,
car c'est 1a un des centres d'intérét de cette étude.

§°3-) Dans les rapports entre 1'assueur
et 1'assuré-adhérent

Selon 1'art. 1 121 du Code Civil précité, la stipu-
lation ne peut avoir d'effet a 1'égard du tiers bénéficiaire
que s'il 1'accepte. Mais une fois son acceptation donnée,
elle devient irrévocable et ne peut plus étre modifiée con-

tre sa volonté (cf. supra).

Cependant, 1'assureur peut opposer a celui-ci toutes
les exceptions qu'il peut faire valoir contre la banque.

Dans les développements qui suivent, nous allons
donc envisager d'une part 1'acceptation par 1'assuré de
la stipulation et d'autre part 1'acceptation de 1'assureur.
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1-) L'acceptation de 1'assuré-adhérent

Fn assurance groupe décés banque, 1'acceptation
de 1'adhérent ne suffit pas a lui donner la qualité d'assu-
vé : encore faut-il que 1'assureur accepte de le faire béné-
ficier de ses garanties contractuelles. En effet, alors que
1'acceptation de 1'adhérent résulte des mécanismes de Tla
stipulation pour autrui, celle de 1'assureur quant a elle,
résulte des exigences spécifiques propres a 1'assurance.
En effet, la souscription de la garantie est subordonnée a
une déclaration de bonne santé de 1'adhérent.

Ainsi, 1'assuré doit exprimer son acceptation par
la signature d'un bulletin d'adhésion portant des indica-
tions personnelles, telles que nom et prénoms, dge, profes-
sion, domicile, somme a assurer... etc. En plus de cela, il
doit répondre a un questionnaire médical.

Ces formalités répondent aux exigences de 1tavt.
57 de la loi du 13/07/1930 qui dispose que : "1'assurance
en cas de déces contractée par un tiers sur la téte de
1'assuré est nulle si ce dernier n'y a pas donné son consen-

tement par écrit avec indication de la somme assurée".

Mais celles-ci n'ont pas pour autant un caractere
substantiel car pour les dossiers nécessitant des examens
médicaux, la réponse de T'assureur est donnée aprés avis
du service médical des réassureurs (en 1'occurrence Ta’
SCOR et 1'UAP-RE pour 1la SONAR). Pour les dossiers ne néces-
citant aucun examen médical, 1'accord peut étre donné immé -

diatement, sous réserve que la prime ait été payée.

On peut se demander tout de méme, ce qui adviendrait
si 1'assuré refuse d'adhérer au contrat. Etant donné que seul
la banque est tenue au paiement de la prime, le probleme de
refus d'adhésion ne doit pas se poser dans la mesure ol celle-
ci n'entraine pas directement une charge financiere pour 1'as-

sureé.
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Au demeurant, qu'en est-il de 1'acceptation de

1'assureur 7

2-) L'acceptation de 1'assureur

A ce propos, la question s'est posée de savoir si
1'affiliation du bénéficiaire (de la stipulation) au contrat
groupe ne lui donnait pas d'office la qualité d'assuré, des
Tors qu'il remplit Tes conditions requises pour faire partie

de 1'effectif assurable.

Selon la Cour de Cassation Francaise, "on ne saurait
contraindre un assureur a garantir un assuré qui ne rempli-
rait pas les conditions exigées par le contrat ; i1 faut
donc permettre a 1'assureur d'exercer un contrdle a priori, -
dans 1'intérét méme des assurables" (constituant la mutua-

1Tité) (44).

De méme, 1'art.6 al.3 de la loi du 13/07/1979 pré-
citée, admet également que 1'assureur puisse exercer un con-
trole sur 1'admission a 1'assurance. Le principe de contrdle

étant ainsi admis, i1 nous sied maintenant d'exa-
miner les problémes de 1'irrévocabiliteé de Ta stipulation a
1'égard du bénéficiaire et celui de 1'opposabilité des excep-

tions a 1'assuré.

a-) L'irrévocabilité de la stipulation

Toujours selon 1'art. 1 121 du Code Civil :"celui
qui a fait cette stipulation ne peut la révoquer". Ce prin-
cipe général a été repris par la loi du 13/07/1930 dans Te
cadre de 1'assurance-vie, notamment en son art.64 qui dis-
pose ceci : "la stipulation en vertu de laquelle le bénéfice
de 1'assurance est attribué a un bénéficiaire déterminé de-
vient irrévocable par 1'association expresse ou tacite du

bénéficiaire". (alinéa 1)

(44) cf, Cour de Cassation, lére chambre Civile, 03/02/1981,
inRGAT, 1982, p. 64.
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L'al.4 du méme article 64 poursuit en disposant que:
"Jrtacceptation par le bénéficiaire de la stipulation faite
a son profit ou la révocation de cette stipulation n'est
opposable a 1'assureur que Torsqu'il en a eu connaissance”.

Dans le cas de 1'assurance groupe déces banque, on
concoit mal la révocation de la stipulation faite par la
banque au profit de 1'emprunteur et inversement la révoca-
tion par ce dernier de la désignation de la banque comme
bénéficiaire de 1'indemnité d'assurance en cas de déces.
Cela découle du fait que Tes intéréts des deux parties

sont convergents comme nous 1'avons vu précédemment.

En outre, a ce propos, 1'art. R.140-4 du Code des
Assurances Francais dispose également que : "sauf en cas
de réticence, omission ou déclaration fausse ou inexacte
faite de mauvaise foi par 1'assuré, celui-ci ne peut étre
6liminé de 1'assurance contre son gré tant qu'il fait par-
tie de 1'effectif assurable du groupe et 2 la condition que

la prime ait été payée".

Ceci étant, quelles sont les exceptions que 1'assu-

reur peut opposer a 1'assuré-adhérent ?

b-) Opposabilité des exceptidns a 1'assuré

Sur ce point, on part de 1'idée suivante : étant
donné‘que le tiers bénéficiaire acquiert des droits par
1'effet de la convention a Taquelle il n'a pas été part{e,
1'on considere toutefois que 1'assureur peut lui opposer
les causes de nullité ou de résolution qu'il pourrait
faire valoir contre la banque. Ce principe a été repris
par la loi du 13/07/1930 notamment dans ses art. 6 et 11.

En effet, 1'art. 6 dispose que : ... les exceptions
que 1'assureur pourrait Tui opposer sont également opposables

au bénéficiaire du contrat, quel qu'il soit".




Cette disposition a trait au paiement de la prime

dont nous avons déja fait cas.

S'agissant de 1'art. 11, il dispose que " 1'as-
sureur peut opposer au porteur ou au tiers qui en invoque le
bénéfice, les exceptions opposables au souscripteur origi-

naire"

Ainsi, dans les faits, T'assureur peut opposer au
bénéficiaire assuré la prescription biennale de 1'art. 25
(Loi 1930) ou les exceptions de garanties.

Au terme de ce chapitre, que peut-on retenir ?

On peut conclure avec Mme Y Lambert-Faivre que le
régime juridique de 1'assurance groupe "est a la fois ellip-
tique, complexe, confus et mal adapté aux réalités contem-

poraines”

En Afrique en général et au Burkina en particulier,
la souscription de 1'assurance groupe peut provoquer des
probleémes car c'est un contrat tres peu évoqué par le 1égis-
lateur de 1930. On peut méme dire sans exagération qu'il y

a un vide juridique en la matiere.

De ce fait, tout au long de notre analyse, nous
nous sommes reféré aux textes l1égislatifs et réglementaires
Franca1s, mais i1 reste entendu que ces textes ne sont pas

applicables en Afrique.

Par ailleurs, ce chapitre 2 met fin également a la
lere Partie de notre étude qui, faut-il le rappeler, a trait
4 la stipulation pour autrui en tant qu'axe des mécanismes

de 1'assurance groupe décés banque.

I1 nous faut donc tirer Ta conclusion de cette

partie.
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CONCLUSION DE LA 1ERe PARTIE

Tout au long de cette partie, il a été question
d'une part de la présentation du milieu bancaire Burkinabé
notamment a travers son organisation, sa reglementation,
ses activités (entre autres 1'octroi du crédit)...etc ; et
d'autre part, le fonctionnement juridique du contrat groupe

par le biais de 1la stipulation pour autrui.

En effet, nous avons essayé d'établir une liaison
entre le banquier et 1'assureur par 1'entremise du crédit
et de 1'assurance. Le rdle du banquier, c'est avant tout,
de vendre du crédit. Comme quiconque opére dans le temps,
i1 est amené a prendre des risques ; mais ce n'est pas sa
fonction essentielle et il n'y tient pas, lorsque la gestion
du risque Tui échappe, comme c'est le cas dans 1'opération
ordinaire du crédit. De plus, le banquier n'a pas a sa dis-
position, dans 1'organisation bancaire, un systéeme de finan-
cement des pertes. Ainsi, quand il assume des risques, c'est
en "assuré" et non en nassureur". C'est pourquoi, pour garan-
tir les risques du crédit accordé a ses clients, celui-ci
exige la souscription d'une assurance-vie temporaire. Le ban-
quier se garantit donc contre une éventualité d'un déces.

~ En dernier ressort, c'est a 1'assureur, en sa qualite
de preneur et de gestionnaire de risques, que va incomber la

lourde charge de supporter le risque : c'est ce que 1on. ap~
pelle Tle transfert du risque (du banquier vers 1'assureur).

Apres avoir rendu compte des aspects juridiques de
1'assurance groupe déces banque (cf. ch.2 supra), il convient,
dans la logique des choses, d'aborder maintenant ses aspects
techniques d'une part et d'autre part de dégager son impact
au triple plan social, économique et technique. C'est 1'objet

de la 2e Partie.
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2EME PARTIE

L’ IMPACT SOCIO-ECONOMIQUE DE

L'ASSURANCE GROUPE DECES BANQUE
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Le crédit occupe une place de choix dans 1'Economie
contemporaine. I1 est indispensable aussi bien aux pays dé-
veloppés qu'aux pays du Tiers-Monde, c'est d'ailleurs une
condition de développement pour ces derniers.

En effet, le développement suppose des investisse-
ments tant productifs qu'improductifs. Or 1'investissement
implique a son tour 1'existence préalable d'une épargne

nationale suffisante.

Pour les économistes, 1'affectation que 1'on peut
donner au revenu, individuel ou national, c'est 1a consom-
mation, 1'épargne ou 1'investissement. Ainsi, pour un volu-
me inchangé de revenu, 1'accroissement de la consommation
s'opérera inévitablement par une amputation de 1'épargne

et vice-versa (45).

A ce propos, 1'épargne est souvent définie suivant
deux conceptions. D'un coté, elle se définit comme ce qui
reste du revenu quand la consommation présente est satis-
faite, c'est 1'épargne primitive ou résiduelle. Son exis-
tence est alors quelque peu incertaine, étant donné qu'il
faut chercher a satisfaire d'abord la consommation et que
le revenu peut méme souvent étre inférieur a celle-ci
(comme c'est le cas au Burkina) cf supra.

D'autre part, 1'épargne est le résultat d'un acte
de volonté ; le détenteur du revenu décide d'épargner une
quantité déterminée de son revenu pendant un certain temps.
Selon cette conception, 1'épargne peut étre définie comme
é6tant la mise en réserve d'une richesse en vue d'un emploi

productif ultérieur (46).

Telles sont les deux conceptions de 1'épargne que
1'on rencontre habituellement ; mais en ce qui nous concer-

ne, c'est la premiére conce tion qui va nous intéresser.
p

(45) Michel Dangibeaud, 1'Assurance et la croisance économi-
que, éd-Argus, 1964 Paris, p. 60 et ss.

(46) Diarra Bakary, "L'épargne de 1'Assurance-Vie, un moyen
de promotion économique dans un pays en voie de dévelop-
pement", Mémoire de DESA, 6e Promotion IIA, 1982-84, p.4.
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Telle que définie ci-dessus, cette épargne est dif-
ficile a réaliser dans les pays sous-développés comme le
Burkina.

Par conséquent, il ne reste plus qu'un seul moyen
efficace conduisant a 1'investissement : il s'agit du cré-
dit accordé par les banques et établissements financiers.

Mais comme nous 1'avons déja vu, ce crédit est un
risque pour le préteur qu'il convient d'assurer aurpes des
sociétés d'assurances. Pour ce faire, ces derniéres ont
mis en place 1'assurance groupe déces banque, encore connue
sous le nom de la "tempraire déces a capital variable ou
décroissant".

C'est une combinaison qui a trait au déces éventuel
des emprunteurs débiteurs des crédits bancaires. Elle garan-
tit donc le remboursement du capital restant dd, en cas de
déces d'un débiteur ; compte-tenu du nombre des annuités

payées, de la durée du prét et du capital emprunté.

C'est donc une forme de protection pour les banques

et la famille de 1'assuré.

Sur le plan économique, cette assurance favorise Tle
crédit et de ce fait, elle contribue a accroitre les inves-
tissements. En effet, les banques acceptent plus facilement
d'accorder des préts sachant que 1'emprunteur se trouve
garanti en cas de déces. Ainsi, 1'assureur va Se susbtituer
3 ce dernier a son déces afin de rembourser 1a banque. C'est
donc une facon de stimuler Tla fonction de distribution du

crédit bancaire (chapitre 2).

Mais avant d'en arriver la, il nous faut au préala-
ble étudier les mécanismes techniques de cette formule et

d'en dégager ses avantages et inconvénients.




*

CHAPITRE 1 :
========== LES ASPECTS TECHNIQUES DE

L 'ASSURANCE GROUPE DECES BANQUE

L'art. R.140-1 du Code des Assurances Francais dé-
finit 1'assurance groupe comme étant "l'assurance d'un en-
semble de personnes présentant des caracteres communs et
relevant des mémes conditions techniques pour la couverture
des risques dépendant de la durée de vie humaine, de T'in-
capacité de travail et du remboursement des frais médicaux".
(47)

Telle que définie, celle-ci a un double objet
d'une part, compléter les garanties données par la Sécurité
Sociale pour les salariés en matiere de déces, de maladie
ou d'invalidité, et d'autre part, couvrir des risques grou-
pés au sein d'une organisation constituée pour un autre but
que 1'assurance ; ceci, dans le but d'éviter le phénoméne

d'anti-sélection.

En ce qui concerne son champ d'application, elle
peut étre souscrite soit par des collectivités profession-
nelles ou des entreprises au profit de leurs membres ou
salariés, soit par les organismes de crédit tels Tles banques.
Celles-ci la souscrivent sous forme de 1'assurance groupe
déces banque au profit de leurs clients emprunteurs.

On peut donc s'interroger sur la nature de cette

forme d'assurance.

D'un point de vue technique et au regard de ce qui
précede, on peut dire qu'il s'agit la d'une combinaison de
1'assurance temporaire déces (assurance en cas de déces) et

de 1a modalité de souscription du groupe.

(47) cf. Code des Assurances Francais, 6e édition, Argus,
Paris, 1983, tome IV, p. 125
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D'une maniere générale, c'est 1'assurance du solde
d'un emprunt, c'est-a-dire que 1'assureur s'engage a payer
au déces d'un assuré emprunteur un capital égal a la partie
non encore remboursée d'un prét consenti par une banque.

Sa particularité réside dans Ta décroissance du

capital assuré.

En effet, le capital initial constituant 1'emprunt
décroit au fur et a mesure des remboursements effectués.
C'est pourquoi d'aucuns 1'appellent encore "la temporaire

dégressive".

La durée de ce contrat est la méme que celle du
prét auquel i1 est annexé. Il se renouvelle d'année en

année par le principe de la tacite reconduction.

Comme toute assurance, ce contrat comporte les
trois 6léments fondamentaux que sont le risque, la prime

et le sinistre.

Ainsi, aprés avoir examiné ces éléments a 1'excep-
tion du risque dont 1'étude a déja été faite (cf. ch.l
lere partie) dans un premier temps, nous tenterons de dé-
gager en second lieu les avantages et éventuellement les
inconvénients découlant de ce contrat aussi bien pour la

¥

banque que pour 1'assuré.
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fN SECTION 1 : LES ELEMENTS FONDAMENTAUX
| DU _CONTRAT

{f i =
‘ I s'agit_ici d'examiner Ta souscription; 1es/ng—

ments de tarification et le reglement de sinistre en assu-

,\3 rance groupe décés banque.

4
il | N .
;\i §21-) La souscription
Ll
il |

Sous cette rubrique, nous entendons étudier tour
3 tour 1'objet du contrat, Tes garanties accordées et les
conditions de souscription.

1-) L'objet du contrat

| L'art. I des Conditions Générales de la police de
ol | la SONAR stipule que : "la convention d'assurance groupe a
pour but de garantir Te versement d'un capital a la banque

désignée comme bénéficiaire en cas de déces ou d'invalidité

— ‘.A - M‘ S _‘

totale ou définitive d'un assuré'".

Fn d'autres termes, i1 s'agit, comme nous 1'avons
déja évoqué'précédemment, de verser un capital correspondant
aux sommes restant dues sur un prét contracté par 1'assuré
au moment du déces ou 3 la date de consolidation de 1'inva-
1idité absolue et définitive. Mais pour faire jouer la ga-
rantie, i1 faut que ce déces ou cette invalidité survienne

| pendant Ta durée du contrat.

1| Quant au capital assuré, i1 porte uniquement sur
i le principal du prét a 1'exclusion des intéréts et des im-
payes. .

Sur le plan formel, comme tout contrat d'assurance,
celui du groupe déces banque comporte deux parties a savoir,
d'une part les conditions Générales et d'autre part les con-

ditions Particulieres.




S'agissant des premiéres, elles sont identiques a
tous les contrats de méme nature. En général, celles-ci sont
imprimées et se référent a la 1oi du 13/07/1930 relative au

contrat d'assurance.

En ce qui concerne leur contenu, elles se composent
de cingq part%es : les risques couverts c'est-a-dire 1'objet
du contrat, les risques exclus c'est-a-dire ce qui n'est pas
assuré, les obligations de 1'assureur et de 1'assuré, la
déclaration des sinistres et leur réglement et enfin la pres-

cription et la compétence en cas de litige.

s

Les Conditions Particulieres, quant a elles, préci-
sent notamment les noms et prénoms du contractant, le capital
initial garanti, le montant de la prime et sa durée de paie-

ment... etc.

La prise d'effet de la garantie est fixée au jour
de 1'attribution du prét sauf dérogation expresse.

La garantie s'adresse a toute personne physique
ayant a charge le remboursement d'un prét accordé par une

banque.

Mais celle-ci varie selon la nature des préts.

2-) Les garanties accordées

Dans les mécanismes de 1'assurance-vie, le déces
n'est pas un risque, c'est une certitude. L'imprévu, 1'éve-
nement aléatoire, c'est la date du déces. Le risque, c'est
qu'un individu meurt avant d'avoir atteint "lT'espérance de
vie moyenne" de la population a laquelle i1 appartient, ou
au contraire qu'il ait une longévité supérieure a cet dge
moyen établi par les tables de mortalité ou Tles statistiques.

En assurance groupe, le risque déces est différent

selon que le prét accordé est amortissable ou non.




>

- .

Les préts amortissables sont constitués en général,
de crédits a court terme et a remboursement mensuel. Dans
ce cas, la garantie de 1'assureur va consister au rembour-
sement de 1'encours ou du solde restant da (SRD) si 1'assuré

décede pendant la durée du contrat.

Quant aux préts non-amortissables, ils sont consti-
tués des crédits permanents, des crédits immobiliers, des
facilités de caisse... etc. La garantie de 1'assureur consis-
te au paiement du capital garanti dans le contrat en cas de
déces de 1'assuré. Par contre, s'il y a une différence entre
le capital et le SRD a la banque, celle-ci est remise aux

ayants-droit de 1'assuré,

Ceci dit, quelles sont les conditions

de souscription de ce contrat ?

3-) Les conditions de souscription

Le role de 1'assureur est certes de garantir des
risques, mais tous les risques qui lui sont présentés sont-
ils assurables ? C'est ici qu'intervient la notion essen-
tielle de sélection. L'acceptation de 1'assureur doit donc

respecter certains critéres techniques primordiaux.

D'une maniére générale, un risque est accepté si sa
probabilité de réalisation, son codt éventuel, les évenements
pouvant favoriser sa survenance... etc sont compatibles avec

lTes capacités de prestation de 1'assureur.

En groupe déceés, ces conditions tiennent a 1'dge
Timite, a la durée maximale de la garantie et au montant

lTimite du prét.

A titre d'illustration, Ta police de la SONAR pré-
voit que peuvent adhérer, les personnes dgées de 18 ans au

moins et de 60 ans au plus.
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En outre, sont admissibles a ce contrat, les person-
nes physiques ayant obtenu de la banque un prét d'un montant
minimum de 300 000 F CFA et d'un montant maximum de
28 000 000 F CFA.

Par ailleurs, tout adhérent doit donner son consente-
ment par écrit. Cela se traduit par le remplissage et la si-
gnature d'un bulletin individuel auquel un questionnaire

médical est annexé. (cf. supra).

Toutefois, en fonction de 1'dge de 1'assuré (notam-
ment lorsqu'a la souscription, celui-ci dépasse 60 ans) et
en fonction du montant du capital a garantir (au—deTé de
3 000 000 F), il sera demandé a ce dernier un examen ou un
rapport médical. Celui-ci doit se faire aupres des Médecins

agréés par 1'assureur.

C'est apreés vérification de toutes ces conditions
que celui-ci se prononcera sur 1'acceptation ou le refus

des adhésions qui lui sont soumises.

I1 va sans dire que la prime varie en fonction de
tous ces divers parameétres. Nous reviendrons plus en détail
sur certaines de ces conditions de souscription dans les

développements qui suivent.

§°2) Les éléments de Ta tarification
les criteres de sélection

I1 s'agit des éléments entrant dans Te calcul de Ta
prime d'assurance. Ce sont, entre autres, 1'dge de 1'assuré,
son sexe, sa profession, le montant du prét assuré, le nombre
d'annuités et bien entendu son état de santé.

En effet, Teprix que 1'assureur réclamera au client
(par le biais de sa banque) sera fonction du calcul ou de
1'examen de ces divers éléments.




Etant donné que le risque est la date de déces
avant une certaine date convenue, ce qui importe le plus
3 1'assureur, c'est 1'évaluation ou 1'estimation de celui-
ci quant a sa probabilité de survenance.

Dés lors, 1'on comprend pourquoi 1'assureur impose
un contrdle a priori a 1'entrée dans 1'effectif assuré.
C'est a T'analyse de ces critéres de sélection que nous

allons nous consacrer maintenant.
1-) L'dge

L'influence de celui-ci n'est pas discutable, Tle
déces d'un vieillard étant plus probable que celui d'un
jeune. De méme, on peut remarquer que 1'individu est plus
sujet a la maladie avec 1'augmentation de 1'dge.

C'est pourquoi, pour souscrire une assurance
groupe déces banque, i1 y a une limite d'dge a 1'entrée
et une limite a la sortie (dge auquel on ne peut plus étre
assuré). Entre ces deux limites, la probabilité de déces
est calculée et prise en compte dans 1'acceptation du risque.

2-) La profession

E1le semble entrainer des différences de mortalité
indéniables. En effet, la durée d'existence d'un agriculteur
ou d'un ouvrier d'industrie est, a priori, inférieur a celle

d'un enseignant ou d'un employé de bureau.

Lanalyse des conditions de vie propres a chaque pro-
fession peut situer 1'assureur sur les chances de survie ou
de déces d'un individu aussi bien du point de vue physique

que financier (existence d'un confort).

En général, les professions sont classées en deux

catégories : les non dangereuses et les dangereuses.




- 59 -

C'est ainsi qu'aux professions non dangereuses, il
est appliqué le tarif normal alors que celles réputées de
dangereuses font 1'objet de surprimes professionnelles.

L'assureur estime que cette derniére catégorie de
profession aggrave sensiblement Tla situation de 1'assuré
pour qu'il puisse trouver dans la prime normale la compen-

sation du risque.

A titre d'exemple, le tarif de la SONAR prévoit un
taux de surprime de 4 %, pour toutes les professions mili-
taires et para-militaires et 2 % pour les pilotes et au-

tres professionnels de 1'aviation.
3-) Le sexe

Les statistiques sont suffisamment claires sur le
fait que les femmes vivent plus longtemps que les hommes
Teur mortalité est donc inférieure a celle des hommes.

Néanmoins, il convient de voir dans quelle tranche
d'dge se situe la cliente ; car cette observation est quel-

quefois démentie pour certaines tranches d'dge.

Par ailleurs, en principe, la vie d'une femme en-
ceinte ne peut é&tre assurée. Toutefois, pour les proposan-
tes ayant déja eu un ou plusieurs accouchements normaux,
1'assureur accepte d'accorder sa garantie moyennant une

(]

surprime.

4-) L'Etat de santé

I1 est décrit par T1'assuré dans Tle questionnaire,
puis confirmé en cas de besoin par 1'expertise du médecin
agréeé,

En effet, cet état peut augmenter la probabilité
de déces. Dans ce cas, le risque devient anormal et 1'assu-
reur ne peut 1'accepter qu'a des conditions spéciales sous
peine de fausser les prévisions et ses propres résultats

c'est ce que 1'on appelle un risque taré.
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Dans le contrat groupe, en raison des difficultés
de faire examinér tous les proposants par un médecin agréé
d'une part et d'autre part compte-tenu des frais relative-
ment%%ﬁ?sen résultent, les assureurs acceptent de remplacer

la visite médicale par le questionnaire médical.

En général, ce dernier comporte quatre types de
questions a savoir les renseignements généraux, les rensei-
gnements familiaux, ceux personnels et enfin les renseigne-

ments spéciaux.

Les renseignements ainsi obtenus sur 1'assuré, peu-
vent déterminer 1'assureur a demander : soit un'ajournement
de 1'entrée en vigueur du contrat, soit une surprime. Les
réserves de 1'assureur peuvent aussi avoir pour cause cer-
taines infirmités des adhérents : aveugle, borgne, jambe ou

bras amputé, bossu, sourd... etc.

5-) Autres éléments

Dans son analyse, 1'assureur doit aussi tenir compte
des causes diverses pouvant influer la mortalité des indivi-
dus : les conditions matérielles de 1'existence, 1'état ma-
trimonial, le genre de vie, 1'alimentation, Te milieu social,

le climat, 1'époque, 1'hérédité... etc.

Aprés ce tour d'horizon sur les bases techniques,
du reste non exhaustif, il nous faut envisager le sinistre

en assurance groupe décés banque.

§23-) Le Sinistre dans le contrat groupe :

D'une maniére générale, le sinistre est la réalisa-
tion de 1'évenement ou du risque, ce qui entraine 1'exécu-
tion de 1'obligation de 1'assureur. En assurance groupe,
c'est le déces de 1'assuré dans la période de garantie qui

constitue Te sinistre.




D'ou apres avoir étudié la déclaration de sinistre,

nous envisagerons ensuite son réglement.

1-) L'obligation de déclaration

Généralement, la police n'impose aucun délai précis
pour la déclaration du sinistre, le délai de 5 jours de 1'art.
15, Loi de 1930 n'étant pas applicable a 1'assurance sur la
vie. Mais i1 est seulement demandé aux intéressés de prévenir

1'assureur dés que possible.

i dans les assurances en cas de vie, le bénéficiaire,
le plus souvent, est 1'assuré-souscripteur lui-méme ; dans les

assurances en de déces, celui-ci est un tiers.

Dans le contrat groupe, ce tiers bénéficiaire dési-
gné par 1'adhérent dans la police se trouve gtre une personne
morale, en 1'occurrence la banque. I1 revient donc a celle-ci
de faire la déclaration de sinistre en vue de pouvoir bénéfi-

cier de 1'indemnité d'assurance.

Le reglement de sinistre se fait donc entre deux
personnes morales, 1'assureur et la banque. Ici, 1'individu
a donc un role purement passif. Mais sur quelle preuve

regle-t-on le sinistre ?

2-) Le reglement de sinistre :

Le réglement des sommes dues, en cas de déces de
1'assuré, est subordonné a la présentation par 1a banque des

pieces suivantes : (48)

- une fiche d'état civil portant la mention déces,

- un certificat médical constatant Te genre de
maladie ou d'accident auquel a succombé 1'assuré,

- un certificat établi par elle-méme, précisant
le montant des sommes restant dues d'aprés le
tableau d'amortissement.

(48) cf. art. IX, des Conditions Générales de la police
SONAR.
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De toutes ces pieces, c'est le certificat médical
qui pose souvent des problémes quant a son obtention. En effet,
il arrive que le médecin se cache derrieére le secret profes-
sionnel pour refuser d'indiquer Ta cause du déces. A vrai
dire, le renseignement qui lui est demandé ne constitue
une enquéte en vue de discuter éventuellement du paiement
de 1'indemnité ; ma1s/p$gce sert de conviction en méme temps
qu'elle constitue un outil statistique pour 1'élaboration des

tarifs de 1'assureur.

En définitive, c'est au vu de toutes ces pieces que

1'assureur pourra procéder au paiement du sinistre a Ta banque.

Aprés avoir examiné Tes aspects techniques de cette
branche, il nous faut a présent cerner les avantages et incon-

vénients qui se dégagent de sa souscription.

SECTION 2 : AVANTAGES ET INCONVENIENTS DE
L'ASSURANCE GROUPE DECES BANQUE

Ceux-ci varient selon qu'il s'agit de 1'assureur

ou de 1'assuré.

§21-) Les avantages pour les deux parties

I1s sont d'ordre moral, financier, économique... etc.

Nous allons envisager successivement le point de vue

des deux parties.

1-) Au niveau de T1'assuré

L'assurance groupe peut répondre de plusieurs manie-
res aux intéréts de ce dernier. Nous nous bornerons aux avan-

tages essentiels.
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En premier lieu, celle-ci Tui permet d'obtenir le
crédit et de ce fait, de pouvoir satisfaire ses besoins, car
le plus souvent, la banque subordonne 1'octroi du prét a la

souscription de cette garantie.

D'autre part, 1'assuré ne peut nier la valeur morale
de cette assurance en ce qu'elle constitue un acte
de prévoyance lui donnant ainsi conscience de ses responsabi-

1ité et lui permettant d'accrofitre son indépendance et sa

liberté.

Par ailleurs, en limitant 1'admission au bénéfice
de 1'assurance et en exigeant qu'il soit répondu a un Q.M.
sur la santé et les moeurs, 1'assureur contribue a attirer
l1'attention des emprunteurs sur 1'importance d'une bonne
canté et d'habitudes de vie saines. En outre, les examens
médicaux parfois exigés des assurés permettent souvent de

découvrir des problemes de santé. (49)

Enfin, un des avantages et non des moindres de cette
assurance est la simplicité de la procédure d'affiliation par
rapport a celle des assurances individuelles. En effet, 1'ac-
ceptation des risques par 1'assureur est relativement souple
selon le montant du prét, et 1'dge de 1'intéressé a 1'adhésion

du groupe.

‘ Sur le plan du coldt, les membres bénéficient d'une
couverture hautement efficace a un prix réduit. En effet, les
primes sont a la portée des membres et cela peut é'exp1{quer
par la définition méme de 1'assurance groupe qui évoque des

notions de collectivité et d'homogénéité.

Du reste, quels sont les avantages que celle-ci pro-

cure a l'assureur ?

2-) Au niveau de 1'assureur

Une des explications de 1'expansion remarquable de
1'assurance groupe en général ces derniéres années dans les
pays développés et dans une certaine mesure dans les pays

(49) Document CNUCED, op. cit, p. 4.
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du Tiers-Monde, est sans doute leurs avantages sur le plan de

la gestion.

En effet, cette assurance bénéficie d'une réduction
des frais de gestion et de distribution des contrats. L'émis-
sion de ces derniers se réduit a une seule police globale
complétée par des bulletins individuels d'adhésion. Ce qui
permet, avec le renouvellement automatique de celles-ci
sans autres formalités supplémentaires, de faire des écono-

mies importantes de frais d'administration.

En outre, les formalités médicales préalables a
1'acceptation des risques sont beaucoup plus souples et

donc moins onéreuses pour 1'assureur.

De méme, le recouvrement des primes ne pose pas d'é-
normes difficultés du fait de Teur domiciliation bancaire.

Par ailleurs, cette branche présente une structure
commerciale réduite et peu de salariés. Les frais de distri-
bution sont ainsi amoindris. Ainsi, les frais des opérations
administratives et commerciales sont, en définitive, inférieurs

a ceux des assurances individuelles.

Enfin, du point de vue des encaissements, cette
branche procure a 1'assureur des bénéfices limités, certes,
mais en revanche, c'est un portefeuille qui se revalorise
autométiquement en période de dépréciation monétaire, les

t

primes étant calculées sur les salaires. (50)

Si 1'assurance groupe a tant d'avantages pour Tles
deux parties, cela ne signifie pas pour autant qu'elle n'a

pas d'inconvénients.

§°2-) Les inconvénients pour les deux parties :

Nous les étudierons également sous le double angle

de 1'assureur et de 1'assuré.

(50) cf. Y. Lambert-Faivre, op.cit. p. 558.



1-) Pour 1'assuré

A quelques nuances preés, les inconvénients sont les

mémes que ceux de 1'assurance temporaire déces.

Ainsi, au plan fiscal, les primes de cette branche
ne sont pas déductibles comme c'est le cas dans plusieurs for-

mules d'assurances en cas de vie.

D'autre part, il s'agit d'une assurance a fonds per-
dus, car sur le plan du mode de gestion technique, cette bran-
che obéit au systéme de Ta répartition plutdét qu'a celui de
lTa capitalisation. La conséquence qui en découle est que cette
assurance n'intéresse que les demandeurs de préts et reste

inconnu du grand public,

En effet, un assuré admet treées bien que son assureur
incendie ne lui rembourse rien si sa maison n'a pas bralé,
mais ne conc¢oit pas T'assurance a fonds perdus en matiére

des opérations sur la vie.

Enfin, du fait de 1'inexistence ou du moins de Ta
faiblesse de la provision mathématique en assurance groupe
déces banque, celle-ci n'a donc ni valeur de réduction ni-:

ni valeur de rachat.

Quels peuvent étre les inconvénients pour 1'assureur ?

2-) Du point de vue de 1'assureur

Pour ce dernier, ceux-ci sont principalement finan-
ciers. En effet, les marges bénéficiaires et les provisions
nécessaires sont généralement réduites, ce qui restreint Ta
faculté d'augmenter les actifs et de disposer d'excédents
financiers a investir (51). En d'autres termes, comme nous

1'avons déja vu, cette branche procure peu de bénéfices.

(51) Document CNUCED, op. cit. p. 10.
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‘ Par ailleurs, un autre inconvénient, d'ordre pratique
voire administratif cette fois-ci, est que cette branche d'as-
surance met en présence, trois personnes : 1'assureur, la
banque et 1'adhérent ; ce qui ne manque pas de poser souvent

des problemes de coordination.

Ceux-ci sont aggravés aprés la survenance d'un si-
nistre (déces) par 1'entrée en sceéne de la famille du de
cujus et du médecin devant établir le certificat de genre

de mort.

Au terme de ce premier chapitre de la deuxiéme
partie de cette étude, il convient de retenir, au regard
des caractéristiques techniques de cette branche décrites
ci-dessus, qu'il s'agit d'un portefeuille fragile voire
névralgique ; ce qui signifie qu'il doit faire 1'objet
d'une surveillance rigoureuse sur un marché concurrentiel
(comme c'est le cas du marché Burkinabé de 1'assurance qui

est en fait un duopole).

Avant de clore cette partie, il nous faut au préa-
lable analyser les avantages de cette branche sur un plan
beaucoup plus général c'est-a-dire au niveau social et éco-
nomique.

C'est ce a quoi nous allons nous y consacrer dans

le chapitre 2 qui suit.
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CHAPITRE 2 @ |\ FONCTION ECONOMIQUE ET SOCIALE
DE L'ASSURANCE GROUPE DECES BANQUE

La mission essentielle de 1'assurance est certaine-
ment d'apporter aux hommes cette sécurité dont ils ont be-
soin, en les protégeant contre les risques du hasard qui
les menacent aussi bien dans leur personne que dans Teurs

biens.

Mais de nos jours, force est de constater qu'en
plus de cette fonction traditionnelle, celle-ci doit jouer
aussi un réle important dans la vie économique et sociale.

De ce fait, 1'assurance en général et 1'assurance
vie en particulier est devenue en quelque sorte un rouage de
Ta machine économique qui tournerait plus difficilement sans

son intervention.

En effet, 1'assurance vie offre a la nation, un éven-
tail d'avantages inestimables, notamment en matieére de pré-
voyance, d'épargne, de crédit et de retraite.

Sur- le plan social, 1'assurance vie et en particulier
la formule du groupe décés banque est un facteur de sécurité,
donc de protection parce qu'elle garantit Ta réparation et
favorise la création.

La question qui se pose est celle de savoir comment
ce contrat remplit-il ses nouvelles fonctions a lui assignées.

C'est a cette interrogation que nous allons tenter
de répondre dans la mesure du possible tout au long de ce

chapitre.

Ainsi, apres avoir rendu compte de son rdle social
tant au niveau de Ta banque qu'a celui de 1a famille de
1'assuré, nous envisagerons en second lieu son impact sur

le plan économique et financier.
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Section 1 : L'assurance groupe décés banque

moyen de paix sociale

I1T s'agit ici d'examiner cette branche d'assurance
en tant que facteur pouvant contribuer a la réalisation de

Ta stabilité sociale.

En effet, sur le plan social, elle protége aussi
bien les banques que les familles contre d'une part 1'impos-
sibilité de recouvrer la totalité du prét, en cas de déces
d'un quelconque emprunteur et d'autre part contre Tes consé-
quences fdcheuses de non-remboursement de prét, a la dispa-

rition du chef de famille emprunteur.

§>1-) La protection de la familile de 1'assuré

Celui-ci et sa famille semblent étre les premiers
intéressés & la souscription d'une assurance groupe déces
banque puisqu'il s'agit d'apporterla sécurité et parfois
méme la survie économique de cette cellule sociale et écono-

mique de base qu'est la famille.

En effet, de nos jours, le crédit bancaire est une
nécessité pour tous ceux qui veulent évoluer : fonctionnaires,
commercants, ouvriers... etc, rares sont ceux qui ne soient
endettés, de quelque facon que ce soit. En témoigne 1'expan-
sion actuelle du crédit a 1a consommation surtout dans les
villes Africaines. Ceci est significatif de 1'év01ution'éco-
nomique et des modifications du comportement des citadins ;
car 1'abondance des produits d'importation, 1'effet d'imita-
tion créant sans cesse des besoins nouveaux et croissants,
1'aspiration 1égitime des populations Africaines a mieux
vivre, incitent Tes consommateurs a acquérir le plus rapide-
ment et le plus Targement possible des biens dont la posses-

sion est considérée non seulement comme une source de confort,
mais également comme le signe d'un niveau social.(belles villas,

voitures, réfrigérateurs, machines a laver...).
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Mais il arrive que des gens quoique honnétes, et
bien intentionnés, par suite d'un décés, ne puissent régler
leur dette. C'est pourquoi, Tes assureturs ont mis en place
cette forme d'assurance qui permet ainsi au banquier de ren-
trer dans ses fonds sans étre pour autant obligé de réclamer
des sommes parfois considérables a une veuve ou a des orphe-
1ins qui d'ailleurs, ne pourraient y faire face. De plus, grdce
a elle, "Tes morts sont propres”. Ainsi, par cette fonction ré-
paratrice, cette assurance joue un ro6le indéniable dans 1'in-
térét de la famille du de cujus, car elle lui permet de con-
server 1'équilibre de son patrimoine (issu de la succession)
et méme de sauvegarder, par dela, des intéréts extra-patrimo-

niaux tels 1'honneur et la dignité.

De ce qui précéde, les pouvoirs publics ont tout~
intérét a inciter et promouvoir cette forme d'assurance en
ce qu'elie concourt a Ta réalisation de la paix et de la

sécurité des populations.

Mais la banque trouve aussi son intérét a la sous-

cription de ce contrat groupe.

§°2) La protection du patrimoine du bénquier:

Les avantages essentiels de 1'existence d'un tel con-
trat pour le banquier sont de deux ordres : psychologique et

économique.

En ce qui concerne le pfemier, il y a lieu de noter
que 1'assurance groupe déceés banque dispense les institutions
financiéres de poursuivre soit le conjoint survivant ou
1'orphelin en cas de déces de 1'emprunteur soit ce dernier
lui-méme, lorsque ses ressources sont entamées par une incapa-
cité de travail ou une période de chdmage. Ce qui représente
aussi une économie non négligeable des frais de poufsuite.

Quant a T'avantage d'ordre économique, il a trait a
la politique de recrutement de ces organismes. En effet, en

1'absence de cette assurance, un certain nombre de personnes
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devraient étre recrutées pour renforcer les services conten-
tieux de ces institutions, eu égard aux nombreux litiges qui
en résulteraient. La aussi, elles réalisent des gains en

frais de personnel du fait du transfert du risque a 1'assu-

reur.

En définitive, 1'assurance permet aux banques d'uti-
liser rationneilement Teur trésorerie et la mise en place

d'une politique rigoureuse du crédit.

Par ailleurs sur le plan économique et financier,
on peut relever que le contrat groupe décés banque permet
d'entreprendre, favorise le crédit et accroit 1'investisse-

ment.

SECTION 2 : LA STIMULATION DE LA FONCTION
DE DISTRIBUTION DU CREDIT

Depuis quelques années, il y a une prise de con-
science de plus en plus grandissante du réle de 1'assurance
en général et de 1'assurance vie en particulier au Burkina.
En effet, Tes i1nstitutions financiéres sont convaincues de
1'importance de 1'assurance vie et exigent de plus en plus
de leurs clients la souscription des garanties déces.

En outre, le Centre de Gestion des Cités (CEGECI)
souhaite voir leurs locataires (location-vente sur 10 a 20
ans) se garantir en vie dans le cadre duvaste programme de
Togement entrepris par le gouvernement (52).

De méme, la timide relance des activités économiques
(car crise oblige) entreprise par 1'Etat Burkinabé est un atout
pour le développement de 1'assurance vie en général et 1'assu-
rance des crédits bancaires en particulier. Car, cette relance
aura des effets d'entrainement au niveau de 1'assurance groupe
déceés banque en ce sens que les opérateurs économiques, face a
la nécessité d'emprunt sont obligéspar Tes banques de souscrire.

(62) 11 convient de souligner que le CEGECI est un établissement
public & caractére administratif. I1 a été créé en 1987 et
sa mission est de gérer les cités déja construites sur
financement public.



e
{18

Telles sont les perspectives de 1'assurance-vie au
Burkina Faso.
Ainsi, aprées avoir étudié dans un premier tempscette

branche d'assurance en tant que moyen de crédit, nous aborde-

rons ensuite sa fonction d'investissement.

§1-) L'assurance groupe déceés bangue
g p que

.

moyen de crédit et d'action :

Nous n'insisterons jamais assez sur 1'importance du
crédit dans 1'économie contemporaine, car un adage ne dit-il
pas que celui-ci est 1'dme du commerce. En effet, crédit et
commerce sont deux institutions intimement Tiées de sorte
que 1'une ne va pas sans 1'autre. D'ou, 1'assurance, en favo-
risant le crédit, incite du méme coup le développement du com-
merce et dans une certaine mesure, favorise 1'éclosion d'un
grand nombre d'activités. C'est ainsi par exemple que la 1i-
berté d'entreprise peut trouver dans 1'assurance un moyen de
réalisation plus complete. Pour illustrer notre propos, sup-
posons qu'un entrepreneur désire mettre en oeuvre une idée
innovatrice ; 11 ne posséde pas les capitaux nécessaires, il
peut recourir a 1'assurance groupe en vue d'obtenir un emprunt
correspondant a ses besoins en capital ; ce.qui pourra Tui
permettre de passer a la réalisation effective de son projet.
Dans ce cas, la banque, n'a plus a prendre en considération
le crédit personnel de 1'emprunteur mais celui de 1'assureur
qui le couvre, et en cas de déces, devra lui rembourser ‘le
montant/%%]de restant di. De cette facon, 1'assureur et le
banquier agissent en liaison, chacun dans sa propre fonction
celui-ci en vendant du crédit, celui-1a en organisant, selon
ses techniques, la mutualisation des risques. Cette réparti-
tion des tdches entre les institutions financiéres a pour

.effet de mettre au service du crédit les instruments de finan-

cement des pertes dont disposer 1'assurance (53).

En somme, les deux parties (1'assureur et le banquier)
ne sont pas seulement des commercants qui cherchent a tirer
meilleur profit d'une affaire, ce sont des associés dont les

intéréts sont 1iés. Leurs relations doivent donc étre marquées

(53) Michel Dangibeaud, op. cit, p. 294.
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par la loyauté et la confiance a 1'instar des relations entre
un cédant et son réassureur. Si 1'assurance groupe peut favori-
ser une amélioration des conditions de crédit faites aux em-

prunteurs, i1 n'en demeure pas moins qu'elle peut aussi servir

A accroitre les investissements.

§22-) L'assurance groupe décés banque, comme
moyen d'accroitre 1'investissement :

E1le exerce un impact socio-économique considérable
dans les pays ol elle existe. En effet, cette branche permet
aux banques de mettre & la disposition de leurs clients d'im-
portantes sommes d'argent sous forme de crédit a court, moyen

ou long terme.

Ces sommes sont investies dans divers projets écono-
miques ou sociaux ; ce qui permet d'améliorer le niveau de vie,
de créer de nouveaux emplois et en définitive, de créer une
meilleure base économique et de promouvoir Te développement

du pays.

La croissance économique qui en résulte s'accompagne

de 1'installation de nouvelles unités de production.

L'industrialisation et 1'urbanisation favoriseront
un accroissement des besoins de protection sociaie des ou-
vriers et des cadres, d'ol une large clienteéle pour la diffu-
sion des contrats d'assurance groupe couverture complémentaire

de prévoyance et retraite des salariés. :

Par ailleurs, 1'accroissement des revenus résuitant
de Ta croissance économique stimulera le développement de 1'as-
surance vie individuelle d'autant plus que 1'assurance groupe
aura eu 1'énorme avantage de sensibiliser les populations a
la notion de 1'assurance des personnes. L'assurance vie indi-
viduelle fondée sur 1'épargne des particuliers procure a
1'assureur-vie 1'avantage de disposer d'une grande masse de
fonds a investir {(sous la forme des provisions mathématiques).
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Le cycle d'investissement recommence et ainsi de

suite.

En concliusion, en méme temps qu'elle est un moyen
pour accroitre 1'investissement, 1'assurance groupe en géné-
ralet 1'assurance groupe déces banque en particulier, peut
favoriser a long terme la promotion de 1'assurance vie indi-

viduelie.

Nous voici au terme de notre étude mais auparavant

il nous faut conclure.




Au regard de tout ce qui a été dit jusque-la, notre
conclusion tiendra en un certain nombre de propositions ou
suggestions en vue de 1'amélioration ou de 1'adaptation de
1'assurance groupe décés banque aux besoins de sa clientele

Burkinabé.

Primo, comme nous venons de le voir, l'assurance
groupe peut étre un facteur de développement des assurances
individuelles. En effet, grdce a cette branche, 1'assurance
dispose d'une série de renseignements sur Tes demandeurs de
crédits bancaires par 1'intermédiaire du fichier des adhé-
rents. Parmi ces renseignements, on peut citer par exemple
Tes salaires {connus a partir du montant du crédit accordé),
la situation familiale, 1'état de santé, 1'dge, la profes-

sion... etc.

A partir de ceux-ci, 1'assureur peut mener une étude
sur ce segment de la clientéle en vue de proposer a certains
adhérents des garanties individuelles telles que la retraite

complémentaire, le contrat mixte, Ta vie entiere... etc.

C'est une opportunité offerte a 1'assureur qui

doit 1'exploiter judicieusement.

Secundo, étant donné que 1'Agriculture est le sec-
teur prioritaire par excellence de 1'économie Burkinabé ; et
compte-tenu de la faiblesse des crédits alloués a ce secteur
par le systéme bancaire, il serait souhaitable, & notre avis,
que les assureurs proposent des contrats groupe aux agricul-
teurs regroupés dans les coopératives ou groupements villa-
geois par 1'intermédiaire des banques de développement Agri-
coles telles la CNCA au Burkina Faso. Ainsi, les paysans
pourront accéder au crédit, ce qui leur permettra d'accroi-

tre leurs productions.




D'une maniére générale, 1'assurance groupe est pro-
mise a un bel avenir car elle sera appelée a jouer un grand

réle au B.F. qui n'est qu'au démarrage économique.

Fnfin, au terme de nos recherches et réflexions,
nous arrivons a comprendre ]'assurance groupe décés banque
comme un moyen de crédit. Tout au long de cette étude, nous
avens pu envisager cette branche d'assurance a travers ses
divers mécanismes juridiques, techniques, économiques et
financiers. Ce n'est la, sans doute, que Ta coopération, la
complémentarité voire la concurrence entre les banques et

les Assureurs (le phénoméne de la bancassurance) mériterait

des rechevrches plus approfondies.

L'ampleur d'un tel travail dépasse les moyens d'un
étudiant que nous sommes surtout quant les sources d'infor-
mation (tant au niveau des banques qu'a celui des Assurances)
font défaut et que le temps imparti a la recherche est tres
insuffisant.

Nous nous sommes limités donc, dans cette étude, a
la recherche des jalons, Certains seront sans doute contes-
tés et ce n'est pas sans un certain septicisme d'ailleurs
que nous les avons posés. Notre voeu le plus cher est que
Ta discussion ouvre la voie a un approfondissement des idées

développées et & un enrichissement de la connaissance de

1 'Assurance.
A ce propos, Jean Fourastié a pu écrire ceci :'

“... C'est toujours la naissance d'une hypothése valable qui
est & 1'origine du progrés scientifique, et il me semble que
j cette hypotheése peut naitre aisément, du moins dans certains
cas, a partir d'interrogations trés générales sur 1'ignorance

et T'erreur qu'a partir de la critique classiaue du savoir

déja acquis" (54).

+

(54) Cité par Gérard Valin, in Gestion des Entreprises
d'Assurances, Dunod, Paris, 19883, p. 110.
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Période : 1981 - 1988 (Primes émises)
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IT-/ EVOLUTION DES PRESTATIONS (sinistres)
EN ASSURANCE-VIE A LA SONAR

Période : 1981 - 88

Sources : Rapports annuels du Service de Controle
des Assurances du Burkina Faso

( : : : : : : : : )
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IT1I-/ EVOLUTION DE L'EQUILIBRE TECHNIQUE DE LA BRANCHE
GROUPE DECES BANQUE DE LA SONAR (1981 - 1986)

Sources : Rapports annuels du SCA du Burkina
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Iv-/ EVOLUTION DU COMPTE D'EXPLOITATION GENERALE (CEG)
DE LA BRANCHE GROUPE DECES BANQUE DE LA SONAR (1981 - 86)

Source : xmcuo1ww annuels du S CA du Burkina.
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