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Pourquoi avons-nous choisi pour théme du présent
essal de fin de formation la branche Incendic dans le porte-
feuille de 1a SONAR en République Populairc du Bénin ?

Les raisons en sont multiples. Durant quatre
années de pratique que ROUs avons passécs successivement
au Département Production de la SONAR ot & la Section Sinistre
d'une agence de la méme société, l'incendic a le plus retenu
notre attention de par 1'importance des primes payées par
les assurés d'unc part, et d'autre part du montant des
quelques sinistres enregistrés par rapport a ces primes,

Cependant nous avons constaté unc timidité qu
développcement de cette branche.

Pourquoi ce manque de hardiesse ? Que faut-il
faire pour relancer cettc branche 2

L'occasion nous a permis de répondre & tant de
questions que mous nous posons sur cette branche,

Nous n'avons pas, bion entendu, 1'ambition de faire
une étude de fagon compléte sur unc branche aussi complexe
que 1l'assurance inccndie,

Il ne s'agira pas nom plus pour nous de faire un
exposé exhaustif sur tous les problémes que pose ltexploi-~
tation de cette branche en République Populeirc du Bénin,

Nous avons juste 1'intention de porter i la
connaissance du lectcur 1'importance de Ia branche incendie
dans le portefeuille de 1a SONAR, de faire le point gréce
aux informations statistiques sur le développcment de cette
branche,

C'est alors seulement que mous pouvons faire part
de nos suggestions pour lc développement de cette branche, ct
envisager ses perspcectives d'avenir,
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Depuis les années 1959 1'on constate que plusiecurs
sociétés étrangéres effectuaient des opérations d'assurance

dans différentcs branches sur le territoire de la République
Populaire du Bénin (4 1'époque le Dahomey),.

I1 s'agit notamment des branches Automobiles,
Incendie, Trancports Maritimes etc...

Les statistiques relevées sur les émissions des primcs
dans ces différenics bramches rous permettent .d'apprécier

I%évolution du merché d'assurance Béninois depuis les années
1969 jusqu'en 1973,

PRIVMES EMISES NETTES D'ANNULATIONS (1)

( ] i i ] AUTRES
§ ANNEE i AUTOMOBILE E INCENDIE 3 TRANSPORTS § RIQQUES
! g P 1 -
g 1969 1174 971 815 ! 47 183953 ! 39 463 172 1 38 621 320
g 1970 1 200 417 892 g 37 697 878 § 49 765 850 i 4l 552 446
( 197 f 266 322 916 g 50 997 587 % 4O 564 375 1 47 436 625
g 1972 g 275 579 583 § 66 700 209 3 42 800 000 g 57 145 364
( 1973 ! 510 789 415 § 71 504 329 g 38 654 137 g 56 351 646
(1) Source : Dircction du Contr8lec des Assurances du Bénin
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I1 est noter que ia préscnce de ces sociétés a
l'époque est due au développement &conomique qui s'annonce a
travers 1'évolution du secicur industricl et commercial,

En décembre 1974 les sociétés étrangéres sont prises
en charge par 1'Etat Béninois,

Le Décret n° 74-362 du 30 Décembre 1974, porte
création d'une nouvelle société & caractére industriel et
commercial dénommée : "SOCIETE NATIONALE D'ASSURANCE ET DE
REASSURANCE" (SONAR),

Depuis sa création la SONAR a pris en charge le
secteur national des assurances.,

Unc étude rétrospective mous permet d: gerner
1'évolution du marché Béninois d'assurance depuis ‘= création
de la SONAR jusqu'en 1983,

: Rappelons que la SONAR a commencé ses =zctivités en
1975+

Mais pour unc raison de commodité de présentation,
nous avons préféré que notre étude rorte sur Ies s'x derniéres
années d'activités de la société,

A cet effet notre étude partira de 1'année 1978 et
s'étendra jusqu'a 1'année 1983, (Confére Tablcau Annexe)

Aprés ce¢ bref apergu du marché Béninois @Vaesnranao
il nous intéresse de savoir

Quelle législation régit les opérations d'assurance
incendic en République Populaire du Bénin ? Quellc cst
1'importance de cette branche & c8té des autres biranches
exploitées par la société ? Quelle est I'évoluticn des
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primes émises ? Comment cxpliquer cette évolution 7 Quel est
le rapport sinistres & primes ? Quelles soit les difficultés
- rencontrées dans 1'exploitation de cette branche en Répu~
blique Populaire du Bénin ?

Autant de questions que nous nous posons et aux-
quelles nous essayons d'apporter des réponses tout au long
de cette étude,

Pour plus de clarté dans notre exposé nous présen-
terons notre travail en trois parties.

Dans la premiére partie nous étudierons 1'assurance
incendie en République Populaire du Bénin,

La deuxiéme partie sera consacrée aux problémes
rencontrés dans 1l'exploitation de 1la branche incendie,

La troisieme partie sera réservée i une approche
de solutions pour un développement de cette branche et ses
perspectives d'avenir,




PREMIFERE PARTIE

L'ASSURANCE INCENDIE EN REPUBLIQUE POPULAIRE DU BENIN
====00000 = ===
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SECTION 1 . L& PUBLIC BENINOIS FACE A L'ASSURANCE INCENDIE

L'incendie est et demeure depuis trés longtemps un
fléau que les hommes n'ont pas encore réussi a juguler malgre.
le développement constant des moyens de prévention et des
engins puissants dont disposent de nos jours les sapeurs
pompiers,

Le public Béninois ne saisit pas d'une maniére
générale le danger que constituc 1'incendie.

Il demeure depuis trés longtemps peu sensible aux
méfaits de 1'incendie.

Certaines personnes pensent que l'incendic n'est
autre chose qu'un sort que les mauvaises langues jettent sur
les gens., D'autres disent de me pas y penser car dés qu'on
en parle il peut survenir, Pour cette raison ils ne veulent
pas entendre parler de 1'incendie.

Pourtant lcs faits sont 14 qui, éloquents d'eux-
mémes,

I1 est vrai, nous n'avons pas eu de trés gros
sinistres en incendic en République Populaire du Bénin nais
les quelques cas non moins importants que nous avons encore
a l'esprit ne sont pas nom plus négligeables.

I1 s'agit des incendics des viilages de "Ganwvién
en 1974, des "Agutgué) en 1978 ou cent a deux cents cases
étaient détruites et celui en 1979 du FPort de Cotonou ayant
entratné la destruction en partic d'un batecau, du magasin
du "Fonds Autonome de Stabilisation et de Souticn des Prix
des Produits Agricoles" (FAS) et plus de deux mille tonnes
de coton d'une valeur de plus de 800Millions de F CFA etc..-.
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Face & ces incendies mémorables, le public Béninois
a=t-il le droit de rester encore insensibls aux phénoménes de
l'incendie ?

Nous pensons que non,

Déja a la suite de 1l'incendie du Port de Cotonou,
les Pouvoirs Publics ont eu & intervenir en exigeant aux
Unités de Production de s'assurer contre 1'incendie et de se
doter des moyens de prévention et de secours. Des disposi-
tions ont été prises par les autorités centrales.

Nous pouvons mentionner le message porté m°
376/MF/DGM/DAFA/SAA du 12 Mai 1980 et tout récemment 1a
décision administrative n° 04/SGG/AL du 20 Janvier 1983,
instituant 1'assurance incendie obligatoire a toutes les
entreprises publiques et semi-publiques (1)

Notons également qu'en Juin 1982 dans la seule
ville de Cotonou il y a eu trois incendies de maisons
d'habitation.

Les causes éventuelles de ces imcendies sont mom-
breuses. Les modes d'éclairage, de prépararion & la cuisine
et Ies feux de brousse en temps chaud sont les premiéres

causes,

Dans les entreprises, les courts-circuits élec-
triques, les étincelles de soudure, les mégots de cigarettes
sont souvent & l'origine des dégéits importants,

Il ne sera pas superflu de mentionner que dans
nos villes et dans nos quartiers la vente clandestine et
incontr6lée du carburant en 1'occurrence de 1'essence est
actuellement la cause de plusieurs incendies d'habitation,

(1) Source : Département Production SONAR.
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Mais les autorités compétentes sont actuellement a
cheval pour metire fin a ce genre de vente insécurisante
menagant la population.

Mentionnons pour fimir avec cette premiére section
que I'indifférence quasi-générale au risque d'incendie entrafnec
une réticence de la population a4 la souscription du contrat
incendie,

Cette réticence me s'explique pas seulement par
I'insensibilité aux problémes de 1'incendie, ni par la mécon-
naissance de ce produit par le public, mais aussi par le niveau
de revenu encore assez bas de la population,

Les persomnes qui désirent souscrire cette assurance
se trouve{freinées par leur revenu insuffisant,

Compte tenu d¢ tous ces problémes, quellc est alors
la physionomie du portefeuille incendie a la SONAR ?

P2

SECTION 2 : PHYSIONOMIE DU PORTEFEUILLE INCENDIE A LA SONAR

L'accroissement du chiffre d'affaires ces cing
dernieéres années dénote 1'évolution de son portefeuillc.

Parallélement a l'assurance automobile se dévelop-
pent les autres branches tclles que l'incendie, les trans-
ports, les risques divers et l1a vie.

Notre étude portera spécialcment sur la branche
incendie,
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I1 n'est pas superflu: dec mentionncr que lIc contrat
d'assurance incendic cst régi dans un premier temps par la
Loi du 13 Juillet 1930 et puls par les Décrets des 14 Juin
et 30 Décembre 1938, Cependant Ie¢ Législateur Béninois
ayant pris conscicnce de 1a chose, a songé 4 une adaptation
de la réglementation en matiére d'assurance par 1'Ordonnance
62=-24 du 17 Juillet 1962,

En nous basant sur Ics statistiques des émissions
des primes sur toutes lcs opérations que pratique la SONAR
et que nous avons préscntées dans notre introduction, nous
sommes cn mesure de présenter lc portefcuillic incendic &
la SONAR, d'expliquer 1'évolution des primes dans cette
branche ; et fairc ressortir son importance dans lec porte-
feuille global dc la SONAR.

Pour micux évalucr cette évolution, notre analysc
portera sur les ncuf années d'activités de Ia SONAR de 1975
Jusqu'cn 1983

EVOLUTION DES EMISSIONS EN INCENDIE NETTES D' ANNU~

LATION (1)

( : : :IMPORTANCE

: : : BAL PA %
§ . e . T .
1976 ¢ 97 090 950
( 1972 86 054 026 : :
g 1978 : 121 023 420 ¥ 1 033 871 097 : 11,70
{ 1809 143 598 398 > 1096 276 870 ¢ 13,09
g 1980 : 129 280 150 . : 1 350 299 717 : 9,57
( 1981  : 123 189 735 5 1 847 569 836 = 6,66
é 1982 ! 151 462 153 I 2 173 000 630 : 6,97
g_1983 E 230 664 658 f 2:510 771 7295 f 9,98

(1) Source : Département Production SONAR.

N NS AN A AN

R, N AN N
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Une courbc représentative de ces émissions va
4 certaimgnetent nous perncttre de micux saisix cette évolution.

» COURBE REPRESENTATIVE DES EMISSIONS

Emissions
en miliions
240

23501 | f
220 | f

210 /
200 /
190
180 /
170
160
150 7

140 |

130 !
120 |
110 ; | /
100 |
90
80 7
70

60

Sl — i
1975 7677 78 7

G B0 81 82 8> lnnie dlexeroioe
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Ltobservation de cectte courbe nous aménc & constatewn
que Ie portcfcuille incendie de Ia SONAR conmatt depuis 1975
Jusqu'a cc jour unc évolution notable, évolution parfois mar-

« Quéc, de baisses assecz considérables.

L'accroisscment de 1975 & 1976 témoigne des efforts
de prospcction déployés par la SONAR pour cette branche au
lendemain de la nationalisation,

En 1977 on constate unc baisse dans les émissions,

Cctte baisse s'obscrve a la suite de l1'agression
impérialiste du 16 Janvier 1977.

Les mesures rigourcuscs priscs par 1'Etat Béninois
au lendemain de cct évémement ont cu un impact sur 1'économic
natiomale.

On comstate, ainsi lc freinmage dcs investissements
étrangers cn R,P.B. et des opérations commcrcialces avec
1'extéricur cn gémnéral.

Cctte situation a provoqué d'unc part la méfiance
de bon nombre d‘lnvestlsseurs potenticls ct le départ deflnltlf
dc certains expatriés propriétaires d'importantes cntrepriscs
privées qui s'étaient assurés on incendie.

Face a cette baisse des émissions, la SONAR a redy-
namisé ses opérations de prospection dont le couronnement s'ecst
symbolisé par les grandecs augmentations des annécs 1978 et 1979.

Cette situation aurait pu continucr si certaincs
entreprises publiques ct semi-publiques qui composent cn
grande partic le portefeuille dc la SONAR n'avaicnt pas connu
des difficultés dc gestion qui les ont emp8chées d'honorer
lecurs engagements, I1 s'agit de Ia CIB (Céramique Industriclle
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du Bénin), IBETEX (Industric Bénimnoisc dcs Textiles), la SONIAH
(Société Nationale d'Irrigation et d'Amémagement Hyrdro-Agricefo_

Ccs cntreprises sont sorties du portefeuille, ce qud
. Justifie lcs baisseg de 1980 ct 1981,

Face a ces nouvelles baisses du chiffre dtaffaircs
en 1980 et 198X, il a été défini unc nouvellc politique com-
merciale cn matieére d'incendic. La prospcction était menée &
outrancc afin de généraliscr l'assurancc incendic au niveau

des risques simples d'habitation,

Mcntionons égalcement que les décisions prises par
Ies autorités centrales sont aussi & la basc de la hausse du
chiffrec d'affaires des années 1982 et 1983,

Nous comstatomns égalcment qu'au fur et a mesurc quc

Q.

les émissions baissent, la branche incendie tend & perdre sorn

importance dams le portcfcuille global.

A cct effet nous constatons qu'cn 1978 les émissicig
incemdic représcmtent 11,70 % de toutes lcs émissions., En 1984
ces émissions représcntent 6,66 % ct en 1983, clles représcn-
tent 9,98 % des émissions globalcs,

L'appréciation d'une branche me dépend pas uniqucuonC
des émissions de primes, il faut égalemcnt voir 1‘'importance
des sinistres par rapport aux primes émiscs,

C'est pour cette raisom quc, aprés 1l‘'étude du porte-
feuille primes cn incendie; il nous intéresse de jeter un cous
#'oell sur le portefeuille sinistres.

Le tableau ci-apreés permet au lectcur dec suivre
1'évolution des sinistres réglés des années 1976 & 1982, I1
nous montre aussi la variation des rapports sinistres & princS
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¥ REGLEMENT STINISTRE INCENDIE ET_EAEPORT SINISTRES A PRIMES Ct)
—————— :
- ( EXERCICE :  SINISTRES REGLES . RAPP ORTMgéNéSTRE 4 il
5 1976 14 458 791 : 14589
¢ W o 199 102 § 0,23
( 1998 1t 2 048 334 : 1569
iodg 14 515 240 : 10,10
g 1980 E 1 109 174 f 0§85
¢ MBL . ¢ 30 158 367 : 214548
( 1982 7 428 558 : 3,22

Ce tablcau nous permet de faire un constat élogicux
de la branche incendic, Le risque inccndic cest un bon risquec.
Les rapports sinistres a primes nous le confirment,

Aprés l'analyse du portefeuillc incendie nous allons
aborder 1'étude des problémes que posc 1l'exploitation de la
branche incendie cn République Populairc du Bénin,

(1) Source : Départcment Sinistres SONAR

@
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DEUXTEME PARTIE
BRANCHE INCENDIE EN REPUBLIQUE POPULAIRE DU BENIN

EXPLOITATIONS ET PROBLEMES

~===00000~ ===
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L'exploitation d'une branche aussi complexe que
l'incendic nc peut se faire sans problémes,

C'est pour cette raison quc nous tenons & soulever
dans notre deuxiéme partie quelques écueils relatifs a cette
exploitation,

SECTION 1 TARIF ET RFALITE ECONOMIQUE

Partons des principes de tarification du risque inccn
die pour micux cerncr lc probléme, Le taux de base incendie d'ur
établissement industriel ou commercial est maturellcment fonc-
tion de la nature de 1l'industrie ou du commerce exerce et
8'exprime cn pour mille (applicable aux capitaux garantis).
Mais & l'intérieur de chaquec branche industrielle, ce taux est
différencié au niveau de chaque établissement en fonction des
modalités de fabrication des matiéres premiéres et du matéricl
utilisé etc,,,

Exemple ¢ Dans une industrie de transformation de plas-
tique, il va dépendre de la naturc des matiéres plastiques
travaillées, des modalités de tramsformation, de 1'importance
des stocks de matiéres premiéres ou produits finis ctc...

Le taux de base est obtenu & lecture directe de
la rubriquc concernée dans lc tarif, Que 1l'on sc trouve en
préscnce d'un établissement industricl, commercial ou un
b8timent dc simple habitation, le taux de base est influcncé -
» 6B plus ou cn moins par un certain nombre de choses telles quc -
= Lcs modalités de comstruction et de couverture
« Les proximités aggravantes
=~ La présence de matiéres on d'opérations anncxes dan=-
gereux ectc,.,

Ce sont cecs facteurs communs qui, en majorant ou
diminuant Iec taux de base de 1'établisscment considéré, per=-
mettent dlobtenir le taux net effectif applicable au risque.
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Le taux de basc est établi ovour les bAtiments de
premier risque et de premiére classe,

Avant d'aller plus loin il convient de Aéfinir ce
que les assurcurs cntendent par risque et classe.

On appelle risque la construction (les murs de facade)
La couverture est appcléc classc {1a %toiture). Les construc-
tions sont classées en trois catégorics de risques et les
couvertures en trois catégorics de classes.

On parlera donc de 12 consiruciion dec premier,
deuxiéme ou troisiéme risquec, ct dos couvortures de premieérc,
deuxiéme ou troisiéme classeo,

+ Pour qu'un bitiment soit diclaré 4dec ler risque et de
lére classe, il faut d'abord gu'il compor:ic aussi bien dans
sa construction que dans sa couvorturc, oo moins 90 % de maté-
riaux durs,

+ Un bAtiment de 2e risque couportc dans sa construcgion
au moins 50 % de matériaux durs meis pas pius de 10 % de maté-
riaux légers,

Unc couverturc covporiant <oe natériaux de n'importe
quelle naturec, les légers n'cucedunt pas i0 % sera déclarée
de 2émec classc

+ Un bAtiment sera déclaré de 3¢ ricque s'il comporte
dans sa construction soit plus de 50 % o matériaux scmi-légers,

Une couverturc qui conporte plus de 10 % de matériaux
légers sera déclarée de 3émc classe.

Llexistence de matériaux i‘gers ou semi-légers dans
1a comstruction ou la couverture majorc lc taux de base dans
les proportions suivantes :
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COUVERTURE : 1ERE CLASSE °@ 2EME CLASSE ° 3EME CLASSE ))
5 : AU MOINS 90% :  PLUS DE 10 % 2
( ; DE MATERIAUX {yin VOURE, % " DE LEGERS %
g CONSTRUCTION™_ : DURS . DE LEGERS g
{ A EEwET % % :
( Au moins 90 % : : )
g de matériaux durs 0 : 20 s 20 g
( ZEmsmy : : !
( s 3 $ )
( Au moins 50 % : : )
( dc durs avec pas: 20 E 40 : 70 )
g dc 10 % de légers : S g
( et : : s : )
/3E RISQUK / : : 2 )
Soit + de 50 % : : 3
( de gnt. semi-lc-! 50 : 70 & 100 )
¢ gerssoit + 10 - G . : )
¢ de léger 3 ; ;
o : i H ,;

En dchors de ces majorations pour conception, il
cn exisic d'autres qui vicnnent gréver cncorc Iourdement
lcs taux de basc,
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Lc mode de calcul de la prime nette cst présenté en
c¢ffet par 1lc schéma suivant :

- Taux de base incendie..........-......
~ Surprimes ou majoration par étagesSeees

Résultat. eoase

N'NN

- Surprimes, majorations, bonifications «
ou rabais pour construction ct couver~

tures."..ﬁ..tt‘..‘.C'.‘.’.......'...

Résultat. L E X R )

i

- Toutcs autres surprimes ou bonifica-
tions totalisées.....................

Résultat. LR B N 3

|

- Application des majorations totalisécs
sauf les majorations pour proximité
d'un ﬁ.sque plus BraVeesesssessesocas X

Résultat
- Application successive de chacun des

rabais.»...‘.........'........’.."..’

JAUX NET A APPLIQUER.

Ceci cst une illustration tangible de 1'importance
des primes que payent les assurés mal avisés et qui explique
la réticence des assurables, Aussi les conditions financiéres
ne permetient pas au public de faire face aux primes, Cce qui
pose d'énorma#problémes pour étendre 1l'assurance incendie au
niveau des quartiers de villes ct des villages,

Souvent dans nos villages les maisons sont générale-
ment construites en matériaux traditionncls dont le tarif n'a .
ras fait allusion,

Ces matérizux sont susceptibles d'Btre classés parmi
les matériaux légers, ce qui est passible d'une majoration
élevée,
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I1 est & noter que les moyens d'éclairage dans nos
villages, et les feux de brousse en saison séche sont souvent
a lforigine de plusieurs.incendies,

Si 1'on dolt tenir compte de tous ces critéres,
les primes applicables aux bitiments d'habitation dans nos
villages seront sensiblement plus élevées quc celles ap-
plicables aux b8timents d'habitation des villes. Alors que
nous savons qu'en R.P.B., au niveau de nos villages les gens
arrivent difficilement & satisfaire leurs besoins primaires,
comment les assureurs pceuvent parvenir a convaincre la masse
si les primes ne sont pas raisonnables ?

Nous remarquons que plus le risque est protégé
moing la prime est élevée, Or, qui dit protection dit moyens
I1 faut avoir des moyens financiers pour protéger le risque
et payer moins de prime.. Ceci nous paralt bien paradoxal.
Car le pauvre voit sa prime s'alourdir parcc que son biti-
ment ne répond pas aux reégles de construction pour 8tre bien
classé, ’

La prime incendiec est trop élevée, Le Tarif Bleu
& notre avis n'est pas adapté aux réalités écomomiques de
nos pays, c'est pour cette raison qu'il n'est pas aisé
d'étendre 1'assurance incendie au niveau du public Béninois.

La prime elle-m@me ne réfléte pas la réalité écono-
mique du pays. Faute de moyens le public devien®t réticent,

Il sera souhaitable que des tarifs préférentiels
soient offerts aux clients, mais tout en prenant soin de
rester dans la limite du tarif normal. '
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SECTION 2 ¢ LA REASSURANCE A LA SQONAR

La réassurance constitue un élément fondamental de
la technique de 1l'assurance et joue un r8le capital. L' gquis
libre du portefeuille est rompu si 1'assureur garantit des
risques d'une importance congidérable, Les sinistres qui
atteignent les plus gros risques peuvent entrafner des
troubles dans la gestion financiére de la compagnie,

La réassurance est donc le moyen technique qui
permet a 1'assureur direct de se mettre a4 l'abri des écarts
et de mieux réaliser la division et la disporsion des risques.

La SONAR comme son nom l'indique fait en plus des
opérations d'assurance directe, les opérations de réassurance,

La réassurance regroupe la réassurance active et la
réassurance passive,

Qu'observe~t-on a la SONAR ?

Nous constatons que. la réassurance passive prime
sur la réassurance active,

La SONAR fait aussi bien des cessions de risques
que des cessions de sinistres.

En cession des risques elle céde en quote part,
en excédent de pleins, en facultative,

Le tableau ci-aprés nous permet d'observer les taux
de quote part en incendie depuis 1978 jusqu'en 1983,




DEPUIS 1 U'EN 1 1
( : )
{ ANNEES : TAUX % g
( : )
g 1978 : 50 g
g 1979 50 ;
E 1980 : 40 g
( 1981 : 40 )
5 1982 : 40 3
% 1983 : %
( : )

Une société d'assurance ne doit avoir recoursa la
réassurance qu'en cas de nécessité, Nous constatons que dans
la cession en quote part, la SONAR pour respecter les modali-
tés du traité céde une part de risque qu'elle peut couvrir
entiérement sans déséquilibrer son portefeuille,

Nous avons vu que la branche incendie se porte bien
en République Populaire du Bénin. A cet effet, 1a SONAR ne
devait plus faire de cession en quote part,

La SONAR ayant pris conscience de la situation a
Jugé nécessaire de supprimer progressivement les cessions en
quote part, C'est ce qui explique la décroissance des taux
de cessions en quote part. Aussi dans son plan de réassu-
rance de 1'année 1983, la SONAR a mis fin & la cession en
quote part dans la branche incendic,

Pour ce qui concerne la cession en excédent de pleins
un cxemple bien illustré nous permet de cerner la réalité.

(1) Source : Département Réassurance & la SONAR
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Dans la branche incendie le plein de souscription de
la SONAR s'éléve & 1 000 000 000 F CFA soit 20 pleins de
50 000 000 F CFA,

Elle céde 19 pleins soit 950 000 000 F CFA et
retient 1 plein soit 50 000 000 F CFA, e

Le taux de commission dans cette forme de cession
était de 37,5 %.

Mentionnons que depuis Janvier 1983 le taux de com-
mission est relevé a 4O %.

A notre avis la rétention de la SONAR dans la branche
incendie nous paraft insuffisante, compte tenu de la renta-
bilité de cette branche.

La SONAR céde pratiquement tout aux réassureurs et
ne se contente que des commissions,

Nous estimons quo la SONAR pcut augncentor légérement
sa rétention afin d'éviter la fuite d'importants capitauxe.

La SONAR ne fait pas umiquement des cessions de
risque, elle fait également des cessions de sinistres.

Pour ce qui concerne le traité en excédent de
sinistre, la SONAR fixe sa priorité dans chaque branche,

Dans la branche incendie, sa priorité est de
15 000 000 F CFA ; la portée est de 45 000 000 F CFA aprés
15 000 000 F CFA.

Un tableau récapitulatif nous permet de voir les
primes cédées en 1982,




T TIQUES DFES EMISSIONS ET PRIMES CEDEES EN 1 RANCHE
INCENDIE (1)

-

g PRIMES  ° RETENTION : [SEssToN
EMTSES  ° ET QUOTE : ATT -

f _NETTES ° DART FACREE & e

¢ D! ANNULATIOY =

( : s

§1er Trimestre 36 364 L72] 4 756 020 | 31 607 9691 -

(2e Trimestre : 26 371 454: 4 177 020 : 15 859 769: 6 334 665

§3e Trimestre
(4¢ Trimestre

47 349 597 3 904 025

8 231 866: 1 797 493 : 6 L34 373: -

0 o0 o

118 317 389} 14 634 558

94 732 080

00 90 00 00 00 08 90 90 00 00 00 00 00 00 0 o0
09 90 20 0O 00 00 00 99 00 00 20 00 00 0 90 A0

r'\ﬁ\f\A

Ce tablecau confirme que la SONAR verse presque la
totalité des primcs émises dans la réassurance passive.

La réassurance active, commencée en 1979 n'est pas
développée.

Faute de documentation nous me pouvons pas trop nous
étendre dans cc domaine. ‘

Néanmoins nous pouvons mentionner que la SONAR a
conclu des traités avec dix (10) partenaircs mais ne regoit
des affaires que de sept (7) d'entre eux, Il s'agit de ¢

L'AFRICARE
LA SCOR
LA SKANDIA
- ALLSTATE

- LYARC

LA CHNR

LA SIRIRI,

En 1980, lcs opérations d'acceptations ont &té
bénéfiques pour la SONAR, avec 2 720 706 F CFA de primes regucs
elle a pu & payer des sinistres s'élevant & 729 000 F CFA.

/
J

NN NN

A

40 829 969; 2615 603 <

8 950 268

(1) Source : Département Réassurance SONAR
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I1 sera souhaitable que la SONAR évite les sorties
excessives des capitaux par le biais de la réassurance dans
une branche aussi équilibrée que la branche incendie,

SECTION 3 ¢ LA PREVENTION ET LA PROTECTION

La prévention est l'enscmble des dispasitions ayant
pour but d'emp&cher la naissance d'un incendie,

De cette définition on congoit que la prévention
comuence & la conception des plans de construction des b&ti-
nents et se prolonge par d'autres mesures et dispositions de
bon sens qui sont souvent des panncaux d'avertissement.

En ce qui concerne la conception des bitiments,
il faut que ces dernicers obéissent aux reégles techniques de
construction, et soient adaptés aux activités qui y sont
exercées.,

Quant & la protection, elle regroupe tous les
moyens de cdéfense contre 1'incendie ayant pour but esscntiel
de combattre les incendies naissants et d*éviter ainsi la
propagation des sinistres : Ces moyens constitucnt des moyens
de premiers secours ; ils sont :

1°/ Les détecteurs automatigues.

Ils permettent de découvrir & temps un commencenent
d'incendie,.

2/ inct utomatiques & eau : les spri r
Les sprinMers constituent un genre de détecteur
qui permet de combattre facilement un incendie a secs débuts
en 1'attaquant par des moyems suffisants (jaillissement d'eau,
déclenchenent d'alarme) sans intervention humaine,

C'est un systéme automatique qui se déclcenche par
une élevation de température,
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3°/ Leg robinets d'incendie armés (RIA)

Ce sont les moyens de secours les plus pratiqués
dans les entreprisecs.

Aprés unc analyse succinte de la prévention ct de la
protection en incendie, nous constatons qu'en République Popu-
laire du Bénin, les "moyems de premiers secours" sont presque
inexistants. Ils se réduisent parfois, pour un risque donné
a4 un ou deux extincteurs ordinaires achetés depuis plusieurs
années et qui n'ont jamais été révisés.

Dans nos unités de production on rencontre comme
moyens de protection les robinets d'incendie, les pelles, les
pots de sable, des seaux,

Les quelques cxtinctecurs sont parfois défectueux,
s'ils ne le sont pas, c'est le personncl qui ignore leur
manipulation, La présence de ces appareils crée parfois la
peur dans l'entreprise. Persomne nc veut y toucher.

Alors que 1l'établisscment doit faire exécuter au
moins une fois par mois des exercices de manocuvre ou tout le
mécanisme sera étudié,

L'extinction du feu est confiée, chez nous au service
des czlamités et secours (SCS), corps social chargé d'assurer
la protection des populations et de leurs biens contre les
incendies, les innondations ct m8me les accidents de toute
nature menagant la sécurité publique,

On parle généralement des Sapeurs-Pompiers. Ce
service est doté de 7 véhicules spéciaux de lutte contre
l'incendic dont 2 servent & éteindre les feux d'hydrocarbures
et d'électricité,

Cependant on constate souvent leur impuissance face
a4 certains cas d'incendie - Les raisons en sontppultiples,
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Outre le personnel qui reste insuffisant, il leur

nmanque des combinaisons adéquates, des produits extincteurs
spécifiques,

I1 n'est pas toujours possible d'alimenter les
camions~citerne en temps utile 3 cause de 1'éloignement des
sources d'eau,

La prévwwkaon . dans la plupart de nos entreprises
se limite & des installations des panneaux d'avertissement
du genre ¢

~ Danger d'incendie
- Défense de fumer
- Défense de jeter les ordures.

La prévention et la protection servent a Iimiter
les déglts, ce qui est dans 1'intérét des assurgurs ,

Mais nous constatons qu'en République Populaire
du Bénin ces mesures sont presque inexistantes., Cette situa-
tion vient du fait que nos assurecurs ne font pas encore assecz
pour intéresscr le public & 1'assurance, lui montrer et lui
faire accepter la nécessité de 1a prévention,

Notrc troisiéme partie fera l'objet de cette
préoccupation,




TROISTEME PARTIE

: POUR UN DEVELOPPEMENT DE L4 BRANCHE INCENDIE

(Approche de solutions et Perspoctives d'avenir)
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ECTION 1 s L! CHE DU PUBLI SU E

Le métier d'assurcur n'est pas dc toute tranquilité,
- L'assurcur doit sc battre, se dépenscr au scrvice d'une clicn-
téle que le rythme actuel de la vie ct des affaires rend de plus cn
en plus exigeantec,

L'assurcur doit 8tre en permanence d la recherche
des assurablecs.

A cct effet il doit chercher a 8tre en contact avec
le public assurable ; il doit essayer de détecter ses besoins,
1'informer, l'entrctenir,

I1 ne nous semble pas superflu, avant d'aller plus loin, de
porter & la connaissance du lectecur comment est organisé le
réseau commercial de la SONAR,

- Réseau commercial de la SONAR

Pour mieux approcher la clientéle et vendre ses
produits, la SONAR a créé un réscau de distribution que cons=-
tituent les agences. L'agence se présente donc comme le point

. de vente des contrats d'assurance. Ellc est dirigée par un Chef
d'Agence,

Dans un effort de décentralisation des services et
aussi pour faciliter les rapports avec 1la clientéle, dcs
Agences ont été créées successivement dans les chefs-licux des
Provinces., La SONAR dispose actuellement de huit Agences dont
sept exploitant lcs branches IARDT (Incendie, Accident, Risques
Divers, Transports) et une Agence qui s'occupe de 1a souscrip-
tion de l'assurance Wic.

Elles sont réparties comme suit @

= Cing Agences & Cotonou
- Une Agence a Porto-Novo
- Une Agence a Bo%icon

. N = Une Agence & Parakop




..33 -

Rappelons que les Agences sont supervisées par le
Département Production. Ce Département est rattachd =u siege
de la société sis a Cotonou. Il a pour fonction de mener &
la fois des activités techniques et commerciales,

- I1 est chargé de confcctionner les contrats,
d'harmoniser les taux, d'élaborer les tarifs, de suggérer
& la Direction Générale une politique de souscription,

I1 est également chargé de promouvoir les ventes :
faire connaftre les différents produits, sensibiliser le
public afin de susciter le besoin d'assurance au niveau de
la clientéle (tout ceci bicn slr par le biais des Agences).

Malgré cette organisation, 1'objectif que vise la

- SONAR n'est pas complétement atteint ., Nous constatons que

la plupart des Agences font des thAches puremcnt administra-
tives, Le contact avec la clientéle est restreint, La majorité
des clicnts qui se préscntent dans les Agences souscrivent
1'assuramnce Responsabilité Civile, Automobile, ot ceci parce
qu'eclle est obligatoire.

A cet cffet nous souhaitons que 1a SONAR méne une
action de dyramisation d'ume part au niveau de son Département
Commercial, et d'autre part au niveau de ses Agences.,

Nous allons voir par quels moyens elle peut y
parvenir,

Sous-Section 1 ¢ Méthodes d'approche
L'assureur dispose de plusieurs méthodes pour aborder
la clientéle,

3 La SONAR quant & elle pecut par exemple programmer
la visite des assurables par quelques agents dams leurs
bureaux ou a leur domicile. I1 s'agit 14 de la prospection
directe,
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La prospection consiste 4 aller voir un maximum de
clients pour réaliser des cntreticns de vente, 4 %

A cet effet Ia SONAR peut faire des aménagements
de temps afin que les agents puissent concilier le travail
administratif et la prospection,

Par exemple ils pcuvent passer la matinéc au
bureau pour expédier le travail administratif et consacrer
les aprés-midi a visiter la clientéle,

I1 ne suffit pas de fairc un maximum de visites,
surtout si elles ne sont pas suivies d'effets, mais il faut
aussi avoir le plus grand nombre d'entretiens fructuecux.,

Pour cela la société, pour facilitcr la tAche &
ses agents doit lesxaider par des moyens publicitadires,

: n 8 <
Ces moyens sont %palbrahles, Al s'agit notamment
de la radio, la télévision, les revues, les journaux,

I1 est souhaitable que la SONAR fasse connaftre
ses produits par la radio, les émissions en langues verna-
Culaires sont préférables, car elles ont 1l'avantage d'atteindre
un public plus important,

Elle peut également organiser au moins deux fois
par mois des tables rondes a la télévision, Les thémes de
ces tables rondes porteront par exemple sur la prévention,
la protecetion en assurance incendie (initiation aux techni-
ques de lutte contre 1'incendie),

Les revues et les jourmaux sont pour une classe
donnée, mais ils sont Conservateurs, On peut les relire
plusieurs fois,

La SONAR pcut aussi mettre a 1a disposition de 1a
clientéle les documents publicitaires, il s'agipa des affiches,
des dépliants, des auto-collants ete...
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L'objectif de tous ces documents doit 8tre commerw
cial ; d'od la nécessité pour la SONAR de renforcer voir
de doter suffisamment son département afin qu'il puisse:
faire convenablement les multiples t8chesd qui lui incombent,

Aussi sa tlche ne se limitera plus comme nous
1l'avons constaté, a promouvoir uniquement de nouveaux
contrats ; mais aussi & animer le réscau de vente,

Si la SONAR parvient par toutes ces méthodes &
acquérir certains assurables, elle ne doit pas dormir sur ses
lauriers, au contraire elle doit entretenir la clientéle
existante,

ous-Section ¢ L'entretien de 1a clienteéle

Il semble parfois que la clientélec existante est
oubliée, Une fois le¢ contrat souscrit on le classe, On le fera
sortir aprés une déclaration de sinistre ou au renouvcllement
du contrat,

A notre avis la SONAR devra informer périodiquement
les clients de la situation do leurs contrats., Cette informa-
tion peut déboucher sur 1'augmentation des garanties existan-
tes, ou la souscription d'un contrat nouveau,

La maniére la plus incontestablc d'entretenir la
clientéle cst la qualité du service aprées vente,

Si 1'assuré pour la souscription des garantics qui
lui sont nécessaires a begoin d'un guide et d'un conseiller, )ﬁl
souhaite également ne pas se trouver livré 3 Iui-mdmc lorsque
se réalisecra 1'éventualité désagréable contre laquelle il a
voulu se protéger. C'est alors qu'il appréciera 1l'assistance
xde son assureur,

C'est la raison pour laquelle nous souhaitons que
les régleoments 3 ia SONAR soicnt un peu plus rapides et satig-
faisants, Le scrvice aprés vente doit 8tre trés dynamique pour
satisfaire les exigences de la clicntéle,
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Ce n'est qu'a ces conditions que le client Jugera
1'efficacité et la qualité du service quc la SONAR peut Iui
rendre,

SECTION 2 : PERSPECTIVES D'AVENIR

Nous avons vu plus haut que les émissions en incendie
sont parfois marquées de baisses assez considérables,

Nous avons essayé de détecter les causes de ces
baisses, Nous n'allons plus tarder sur ce point mais nous
avons jugé mécessairc de reprendre les émissions des cing
derniéres amnées pour permettre au lecteur de savoir de
quoi nous parlons.

EMISSIONSDE PRIMES EN INCENDIE DE 1979 A 1983

g EXERCICES = PRIMES EMISES i
: (1979 : 143 598 398 )
( 1980 : 129 280 150 g
! $ 1981 : 123 189 735 )
E 1982 : 151 462 153 ;
g 1983 : 230 664 658 ;

Nous observens que de 1982 & 1983 les émissions ont
Yconmnu  une croissance considérable de 52,30 %, Cétte crois-
sance persistera-t-clle 2

Nous sommes asscz optimisteBau nouveau plan national .
de développement trés favorable pour 1'évolution du secteur
industriel om R.P.B.

Nous mourrissons 1'espoir que les investisseurs
potenticls reprendront sans méfiance leurs activités ct que
des investissemcnts étrangers ct les opérations commerciales
reprendront lcur cours normal,




¥ 9% -

Nous pouvons compter sur la décision des autorités
publiques pour affirmer que toutes lcs entreprises publiques
souscrircont le contrat incendie,

Nous pensons également que si la SONAR organise
son département commercial comme il sc doit, ce dernier
aura la facilité de mettre la main sur toutes les petites
etvmoyennes entreprises privées de la rlace, par le biais
des Agences, d'ou nécessité pour le département commercial
de réorganiser les tAches des Agences en tenant compte de
la prospection,

L'avenir de la branche incendie a Ia SONAR, s'il
n'est pas trés promettant, n'est pas pour autant sombre non
pIuS.

Notre souhait est de voir cette branche se développer
afin qu'elle reprenne la 2é&me place dans le portefeuille
de la SONAR,
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L ORCLET ST ON

Le public Béninois ne saisit pas le danger que
constitue 1l'incendie, i1 demeure peu sensible aux méfaits
de 1l'incendie, m&me malgré les quelques sinistres non moins
graves que nous avons connus,

Les efforts déja louables, déployés par la SONAR
pour sensibiliser le public ne sont ras sans difficultés,

Ee tarif incendie n'est pas adapté a la réalité
économique du pays. Les primes sont trop élevées par rapport
aux revenus des assurables, d'ou nécessitéd pour la SONAR de
revoir le tarif ou de fairc des tarifs préférentiels aux
assurés, tout em restamt dans 1a limite du tarif normal.

Malgré toutes ces difficultés le portefeuille
incendie n'est pas pour autant vide. Les primes émises ne
sont pas moins considérables, malgré les variations qu'elles
subissent,

Aussi les taux de sinistres a primes nous témoi-
gnent que cette branche est bonne par rapport a d'autres,

Mais malheurcusement unc part importante de la prime
fuit par lec biais de 1a réassurance. Bien que la SONAR méne
une politique prudente en matiére de réassurance, nous pensons
que la branche incendie lui sera plus rentable &i clle éviteddas
sorties excessives de capitaux dans cette branche,

Déja la SONAR a pris conscience de la situation et
@ supprimé depuis 1983 la cession en quote part dans la branche
incendie,




La courbe représentative des émissions et les
heureuses perspectives d'avenir que nous avons mentionnées
plus haut permettent de présager un avenir encore meilleur.

Cet avenir dépendra du dynamisme de 1a SONAR et
de la politique de développement du secteur industriel enm
République Populaire du Bénin,/-
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B. — S'il y a plurdlité d'occupants, lorsque I'Assuré n'a pas fait
garantir une somme au moins égale a quinze fois le montant de son
loyer annuel (charges et prestations non comprises) ou de la valeur
locative annuelle, si aucun loyer n'a été fixé. Le dommage est alors
réglé dans la proportion existant entre la somme assurée et le mon-
tant de quinze fois le loyer des douze mois précédant le sinistre (charges
et prestations non comprises) ou de quinze fois la valeur locative
annuelle,

L'Assuré peut toujours souscrire une assurance de risque locatif
supplémentaire, non soumise & la régle proportionnelle, pour couvrir
la responsabilité éventuelle qui excéderait le minimum ci-dessus.

C. — Il ne sera pas fait application de la régle proportionnelle au
locataire ou occupant partiel s'ii est constaté qu'au jour du sinistre
la valeur de reconstruction, vétusté déduite, des locaux occupés par lui
n'excéde pas le montant du capital assuré.

40 La régle proportionnelle ne s'applique pas aux assurances de
responsabilité suivantes dont I'Assuré ne peut a l'avance connaitre
I'étendue et qui sont visées a |'Article 2 :

— Recours des voisins et des tiers,

— Recours des locataires contre le propriétaire,

— Perte des loyers (assurance souscrite par le locataire).

50 Report des excédents.

Les excédents d'assurances qui pourraient étre constatés au jour
du sinistre-sur un ou plusieurs articles, soumis a la régle proportionnelle,
seront reportés sur |'ensemble des autres articles insuffisamment assu-
rés, payant un taux de prime égal ou inférieur, et répartis au prorata
des insuffisances constatées.

En outre, |'assurance du risque locatif supplémentaire pourra tou-
jours, en cas de besoin, étre reportée sur la garantie du risque locatif
au prorata des primes, au cas oU cette garantie serait inférieure au
minimum prévu a l'alinéa 3° B.

Le report des excédents n'est possible que pour les articles garan-
tissant les risques d'un méme établissement. Sera considéré comme
un seul établissement un risque ou un ensemble de risques appartenant
au méme propriétaire ou & la méme Société, concourant a la méme
exploitation et réunis dans un méme enclos ou groupés dans des condi-
tions telles qu'aucun des bdatiments composant |'établissement ne soit
séparé du bdatiment le plus voisin par une distance supérieure a
200 meétres.

Article 16

REGLEMENT DES DOMMAGES ET PAIEMENT
DE L’INDEMNITE

Si, dans les trois mois & compter de la remise de |'état des pertes,
I'expertise n'est pas terminée, I'Assuré aura le droit de faire courir
les intéréts par sommation; si elle n'est pas terminée dans les six mois,
chacune des parties pourra procéder judiciairement.

Le paiement de I'indemnité doit étre effectué au Bureau de I'Agence
ou le contrat a été souscrit ou transféré dans les 20 jours soit de I'accord
amiable, soit de la décision judiciaire exécutoire. Ce délai, en cas
d'opposition, ne court que du jour de la mainlevée.

Article 17
SUBROGATION — RECOURS APRES SINISTRE

L'Assureur est subrogé, dans les termes de |'Article 36 de la Loi,
jusqu'a concurrence de l'indemnité payée par lui, dans les droits et
actions de |'Assuré contre tous responsables du sinistre.

L'Assureur peut, moyennant surprime, renoncer &
recours.

Toutefois, si la responsabilité du tiers est assurée, |'Assureur peut,
‘malgré sa renonciation, exercer son recours dans la limite de cefte
assurance.

I'exercice d'un

Article 18
RESILIATION DU CONTRAT

Le contrat peut étre résilié avant sa date d'expiration normale dans
les cas et conditions fixés ci-apres :

10 Par I'Assuré ou |'Assureur :

A. — A la fin de chaque période décennale d'assurance (si la durée
excéde 10 ans) moyennant préavis de six mois au moins.
B. — En cas de transfert de propriété des biens sur lesquels porte

I'assurance (Art. 19, 19 bis de la Loi).
20 Par |'Assureur :

A. — En cas de non paiement des primes (Art. 16 de la Loi).
B. — En cas d'aggravation du risque (Art. 17 de la Loi).
C. — En cas d’omission ou d'inexactitude dans la déclaration du

risque a la souscription ou en cours de contrat (Art. 22 de la Loi).

D. — Aprés sinistre (Art. 112 du Décret du 30.12.1938), I'Assuré
ayant alors le droit de résilier les autres contrats souscrits par lui
aupres de |'Assureur.

30 Par I'Assuré :

A. — En cas de disparition de circonstances aggravantes, si |'Assu-
reur ne consent pas la diminution de prime correspondante (Art. 20
de la Loi).

B. — En cas de cessation de commerce ou dissolution de Société.

C. — En cas de résiliation par I'Assureur d'un autre contrat apres
sinistre (Art. 112 du Décret du 30 décembre 1938).

40 Par les parties en cause :
En cas de faillite ou réglement judiciaire de I'Assuré (Art. 18 de
la Loi).

50 De plein droit :

A. — En cas de perte totale de la chose assurée résultant d'un
événement non garanti (Art. 35 de la Loi).
B. — En cas de retrait total de I'agrément de I'Assureur (Art. 26

du décret-loi du 14 juin 1938).

Dans les cas de résiliation au cours d'une période d'assurance, la
portion de prime afférente & la fraction de cette période postérieure
a la résiliation n'est pas acquise & |'Assureur, elle doit &tre remboursée
a I'Assuré si elle est pergue d'avance. Toutefois :

10 Dans le cas visé a |'alinéa 2° A, I’Assureur a droit a la dite portion
de prime a titre d'indemnité de résiliation;

20 Dans les cas visés aux alinéas 1° B et 3° B, |'Assureur a droit a
I'indemnité de résiliation prévue aux articles 9 et 10 (3° alinéa).

Lorsque I'Assuré a la faculté de résilier le contrat, il peut le faire,
soit par. acte extra-judiciaire, soit par leftre recommandée, soit par
une déclaration faite contre récépissé au Sieége Social ou au Bureau
de I'Agence dont dépend le contrat. La résiliation par I'Assureur doit
étre notifiée & I'Assuré par lettre recommandée adressée a son dernier
domicile connu. y

Article 19
FRAIS JUDICIAIRES

En cas d’assurance de responsabilité, les frais de proces, de quittance
et autres frais de réglement ne viendront pas en déduction du chiffre
de garantie, toutefois, en cas de condamnation supérieure au chiffre
de garantie fixé par le contrat, ils seront supportés par I'Assureur et
par I'Assuré dans la proportion de leurs parts respectives dans la
condamnation.

Article 20
PRESCRIPTION

Toutes actions dérivant du présent contrat sont prescrites par deux
ans a compter de I'événement qui y donne naissance dans les conditions
déterminées par les Articles 25, 26 et 27 de la Loi.
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A. — Guerre étrangére (il appartient a I'assuré de prouver que
le sinistre résulte d'un fait autre que le fait de guerre étrangére),
B. — Guerre civile, actes de terrorisme ou de sabotage commis

dans le cadre d’actions concertées de terrorisme ou de sabotage (il
appartient a I’assureur de prouver que le sinistre résulte d’un de ces
faits),

C. — Emeutes ou mouvements populaires (il appartient a I’assu-
reur de prouver que le sinistre résulte d’un de ces faits),

D. — Eruption de volcan, tremblement de terre, inondation, raz-
de-marée ou autres cataclysmes.

E. — Ouragan, tempéte, trombe ou cyclone.

4o Les dommages autres que ceux d'incendie causés par une explo-
sion se produisant dans une fabrique ou un dépét d’explosifs;

5S¢ Les dommages aux objets assurés autres que ceux d’incendie
ou d’explosion provenant d’un vice propre, d’un défaut de fabrication,
de la fermentation ou de I’oxydation lente (les pertes dues a la combus-
tion vive étant seules couvertes);

6° Les destructions d’espéces monnayées, de titres de toute nature
et de billets de banque, appartenant ou confiés a I’assuré;

7° Le vol des objets assurés survenu pendant un incendie, la preuve
du vol étant & la charge de I’assureur;

80 Les dommages dus aux effets directs ou indirects d’explosion, de
dégagement de chaleur, d’irradiation provenant de transmutations de
noyaux d’atome ou de la radio-activité ainsi que les sinistres dus aux
effets de radiations provoquées par I’accélération artificielle de
particules.

Article 5

FORMATION DU CONTRAT
ET PRISE D’EFFET DU CONTRAT

Le contrat est parfait dés sa signature par les parties. L'Assureur
pourra en poursuivre dés ce moment |'exécution, mais le contrat ne
produira ses effets que le lendemain & midi du jour du paiement de
la premiére prime, et au plus tét aux date et heure indiquées aux
Conditions Particuliéres. Les mémes dispositions s'appliquent a tout
avenant au contrat.

Article 6
DUREE DU CONTRAT

Le contrat est conclu pour la durée fixée aux conditions particuliéres.
Lorsque le contrat contient une clause de tacite reconduction, il est,
a son expiration, reconduit automatiquement d’'année en année sauf
dénonciation par |'une ou par |'autre des parties, un mois au moins
avant I'expiration de I'année d'assurance en cours, dans les formes
prévues au dernier alinéa de |'Article 18 ci-dessous.

Article 7
SITUATION DES RISQUES

Les garanties du présent contrat, y compris les recours, s'appliquent
exclusivement, sauf convention contraire, aux lieux indiqués aux Condi-
tions Particuliéres, qu'elles visent des biens immobiliers ou des biens
mobiliers situés dans les locaux appartenant a I'Assuré ou loués ou
occupés par lui.

La garantie cesse donc ses effets sur les biens assurés ayant fait
I'objet d'un transfert total ou partiel dans un autre lieu.

Article 8

DECLARATIONS DES RISQUES
A LA SOUSCRIPTION
ET EN COURS DE CONTRAT — SANCTIONS

Le contrat est établi d’aprés les déclarations de I’Assuré et la prime
est fixée en conséquence.

I. — A LA SOUSCRIPTION DU CONTRAT.

L'Assuré doit déclarer exactement toutes les circonstances connues
de lui et qui sont de nature & faire apprécier par I'Assureur les risques
qu'il prend a sa charge et notamment :

10 La qualité en laquelle il agit (propriétaire en tout ou partie,
nu-propriétaire, usufruitier, locataire, occupant, dépositaire, adminis-
trateur, souscripteur pour compte d'autrui);

2° Les conditions d'installation matérielle du risque et en particulier :

— construction et couverture — modes d'éclairage, chauffage et
force motrice,

— cloisonnement et étages,

— affectation des batiments et, s'il s'agit d'une industrie, procédés
de fabrication utilisés,

— dépdts de denrées, marchandises,. produits ou objets augmentant
les dangers d'incendie;

30 Les contiguités avec ou sans communication a des risques plus
graves;
. 40 La proximité de risques plus graves s'ils sont distants de moins
de 10 métres;

50 Les moyens de secours de son Etablissement;

éo Toute renonciation & recours contre un responsable ou garant.

Il. — EN COURS DE CONTRAT.

L'Assuré doit déclarer a I'Assureur par lettre recommandée toute
modification & |'une des circonstances indiquées aux paragraphes 1
a 6 ci-dessus.

Cette déclaration doit étre faite préalablement a la modification,
si celle-ci résulte du fait de |'Assuré, et, dans les autres cas, dans les
huit jours suivant le moment oU il en a eu connaissance.

Lorsque cette modifi€ation constitue une aggravation au sens de
I'Article 17 de la Loi, la déclaration doit étre faite sous peine des sanc-
tions prévues aux articles 21 et 22 de la loi et I'Assureur peut, dans
les conditions fixées par I'Article 17 précité, soit résilier le contrat
moyennant préavis de 20 jours par lettre recommandée, soit proposer
un nouveau taux de prime. Si I'Assuré n'accepte pas ce nouveau taux,
I'Assureur peut résilier le contrat.

lll. — SANCTIONS.

Toute réticence, fausse déclaration intentionnelle, omission ou
inexactitude dans la déclaration des circonstances ou aggravations
visées respectivement aux paragraphes | et Il du présent article est
sanctionnée, méme si elle a été sans influence sur le sinistre, dans les
conditions prévues par les articles 21 et 22 de la loi :

— En cas de mauvaise foi de I’Assuré, par la nullité du contrat;

— Si la mauvaise foi de I'Assuré n’est pas établie, par une réduc-
tion de I'indemnité de sinistre, en proportion des primes payées par
rapport aux primes qui auraient été dues, si les risques avaient été
exactement et complétement déclarés. Le tarif pris pour base de cette
réduction est celui applicable lors de la souscription du contrat ou au
jour de I’aggravation de risque.

Toutefois, et par exception, aucune sanction ne sera applicable,
pour les risques de simple habitation, aux assurés qui, en toute bonne
foi, auraient omis de déclarer la proximité ou la contiguité d’un risque
aggravant.

IV. — AUTRES ASSURANCES.

Si les risques garantis par le présent contrat sont ou viennent a étre
couverts par une autre assurance, I'Assuré doit le déclarer a I'Assureur.

Article 9

CHANGEMENTS
CONCERNANT LA PERSONNE DE L’ASSURE

En cas de transfert de propriété de la chose assurée par suvite de
décés ou d'aliénation, si I'héritier ou I'acquéreur opte pour la rési-
liation du contrat, il est d0 & I'Assureur une indemnité égale au mon-
tant d'une année de prime, déduction faite du prorata de prime affé-
rent & la période pendant laquelle les risques ont cessé d'étre garantis.
Cette indemnité est due par celui qui aliéne la chose assurée ou, en cas
de déces, par I'héritier.

Article 10

AMELIORATION. — DIMINUTION.
SUPPRESSION DU RISQUE.

Si, pour la fixation de la prime, il a été tenu compte de circonstances
spéciales, mentionnées dans le contrat, aggravant les risques ef si ces
circonstances viennent a disparaitre au cours de |'assurance, |'Assuré
a le droit de résilier le contrat sans indemnité, si I'Assureur ne consent
pas la diminution de prime correspondante d'aprés le tarif applicable
lors de la souscription du contrat.

Les primes peuvent étre réduites par avenant, si I'Assuré justifie
d’une diminution dans I'importance des risques garantis. La réduction
ne portera que sur les primes & échoir.

En cas de cessation de'commerce ou de dissolution de Société,
I'Assuré peut résilier le contrat, moyennant paiement a |'Assureur
d’une indemnité égale au montant d'une année de prime, déduction
faite du prorata de prime afférent & la période pendant laquelle les
risques ont cessé d'étre garantis.

En cas de -perte totale de la chose assurée résultant d'un événement
non prévu par le contrat, I'assurance prend fin de plein droit.
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CONDITIONS PARTICULIERES INCENDIE

AGENCE be

POLICE N°

Remplacement ou
Renouvellement N°

Risques communs
ou contigus N°©

ECHEANCE DE LA POLICE

o Vo

¢ Son

DUREE DE LA POLICE DATE EFFET DE LA POLICE
:

Nom de I’Assuré :
Profession :
Adresse :
Situation du risque :
Nature du risque :

DECOMPTE DE LA PRIME IMPOTS TIMBRE TOTAL

PRIME FRAIS TOTAL

A PAYER ANNUELLEMENT & TAXES | QUITTANCE A PAYER
Au Comptant : [ Année
Années suivantes :
Somme assurée (en letires) suivant détail ci-dessous :

CAPITAL DE TAUX DE PRIME
DESIGNATION DES OBJETS ET RISQUES A ASSURER L'ASSURANCE POUR LA PRIME
CHAQUE ARTICLE P. °/oo ANNUELLE

A reporter.




